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内容概要

在本书中，我们详细阐述了成为一个王牌销售员应拥有的绝对销售力的素质锻炼，详细分析了一个完
整的销售流程，最后介绍了时间管理、谈判技巧及职业生涯规划方法等现代个人管理技巧。
    本书是你进行自我培训，挑战销售极限的经典之作。
你每天只需花十分钟，在地铁、公共汽车上，或者在见客户的无聊等待之， 甚至在临睡前，阅读此书
，你就会获益匪浅。
本书在为你讲授销售技巧的同时，配备了大量拓展训练的题目，与你产生互动，让你在阅读的同时有
身临销售现场的感觉，轻松的语言与丰富多彩的场景训练，将让你在短短十分钟的阅读过程中销售力
倍增。
    我们坚信，销售信念素质的修炼、销售流程的娴熟掌握、个人管理技巧的烂熟于心，三者的相加等
于你一直在寻找的绝对销售力。
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媒体关注与评论

　　不当总统就当推销员。
销售是人生的十项素质修炼、销售流程的十项行动力、销售过程的十项技巧助你成就伟大销售人生。
你准备好了吗？
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