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内容概要

《塔木德》共有20卷，约有250万字，内容非常广泛。
是一部热烈深情地表现犹太人心目中真、善、美的文学著作，而不是一本古板说教式的学术集子。
    《塔木德》并非个人杰作，它是由2000多位犹太学者在近千年的研究、探讨中写成的，内容庞杂，
卷帙浩繁，头绪纷纭，小到饮食起居、洗浴穿衣，大至宗教、律法、民俗、伦理、医学、迷信等无所
不含。
这本书渗透到犹太人生活的各个方面，直至今天仍然没有改变。
    这部典籍是犹太人获取知识的重要源泉之一，它代表了几千年来犹太民族智慧的精公款。
    《塔木德》并不是一本纯粹的法典，但犹太法律的精髓却尽出于此；它不是一部历史，却在谈史，
它不是一部百科全书，却包罗万象；它不是人物志，却叙述了许多人物的故事。
    另外，《塔木德》中还记载了许多诗歌和典故。
总之，只要在日常生活中会遇到的难题都能在《塔木德》中找到解决的办法，《塔木德》是散居在世
界各地的犹太人的精神纽带。
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章节摘录

书摘钱没有高低贵贱之分    钱是货币，是一个人拥有的物质财富的多少的标志，就其自身而言，是不
分贵贱的。
在犹太人的赚钱观念中，他们从来就不把拉三轮、扛麻袋看成是低贱的事，也不认为做老板、经理就
高人一等，钱在谁的口袋里都一样是钱，它们不会到了另一个人的口袋中就不是钱了。
    因此他们在赚钱的时候，不会把钱分为高贵的或低贱的，即使他们目前所从事的职业不好，也不会
觉得自己低人一等，他们在从事所谓的低贱的职业的时候，心态也表现得十分平和。
    对于钱，犹太人有自己的看法，他们认为“金钱无姓氏，更无履历表”。
他们相信，通过自己的辛勤劳动赚来的钱，是心安理得的。
因此，他们通过千方百计的经营，尽量赚取更多的钱，不管这些钱是知识分子脑力劳动得来的，还是
农夫出卖了产品得来的，都是收之无愧，泰然处之。
    会赚钱的犹太人有很多，以放债发迹的亚伦就是典型的一例。
这位移居英国的犹太人从打工开始，用他积攒的一点钱做些小生意。
由于他的努力，生意不断扩大，这时，他的资金周转不过来，不得不向钱庄或银行借钱。
在实践中，他发现向别人借钱要付出很高的代价，往往与商业经营获得的利润相差无几。
他想，自己辛苦劳动赚来的钱大部分要交给银行，而且风险比银行还大，不如自己也去从事放债业务
。
    几年后，他开始了放债业务。
他一边抽出部分资本贷给急需用钱的人，一边维持小生意经营。
另外，他又从银行贷来利率相对较低的钱，以较高的利率转贷给别人，从中赚取差额利润。
有些人急等着用钱，宁愿以月息20％借贷，这样，等于100元放贷1年，就可以得到240元的回报，这比
做生意要划算得多。
亚伦就是看准了这一点，迅速走上发迹之路的。
亚伦63岁逝世时，留下的钱财是当时英国首屈一指的。
    犹太人一向把金钱当做世俗的上帝，他们认为，在这个世界上除了上帝之外，就只有金钱最值得人
尊敬和重视。
    在《塔木德》中，有许多关于金钱的格言：    “《圣经》放射光明，金钱散发温暖。
”    “身体依心而生存，心则依靠钱包而生存。
”    “用钱去敲门，没有不开的。
”    “钱会给予我们向神购买礼物的机会。
”    “钱不是罪恶，也不是诅咒，它在祝福着人们。
”    犹太人在追逐金钱，聚集财富方面的成功，使其在世界民族之林中占具一席之地。
因为在商业社会中，人的成功标志，人的价值实现，在很大程度上是依靠自己在财富方面的成功。
    犹太人在经商的过程中，始终坚守着一点，他们对顾客不带一丝成见，而且总是平等对待。
在犹太人看来，因为成见而破坏了可以赚钱的生意，是很不值得的。
    犹太人居住在世界各个地方，虽然他们拥有不同的国籍，但是他们都自视为同胞，而且他们之间经
常保持密切的联系。
犹太人在经商过程中的宝贵经验：贸易之中无成见；要想赚钱，就得打破既有的成见。
对交易的对象，犹太人也是不加区分的。
只要能达成生意协议，能从对方的手中赚到钱，就是能够做的。
犹太人观念中，除了犹太人之外，其他人都被称为外国人。
为了赚钱，无论是哪个国家的人，都是他们的交易的对象。
他们绝对不会轻易放弃一桩能赚钱的生意，所以对交易对象的宗教信仰、肤色、社会性质是不会加以
区分的。
    犹太人聪明地认识到：要赚钱，就不能有太多的顾虑，不能被原来的传统观念和习惯束缚；要敢于
接受新观念，打破旧传统，大家都知道，金钱是没有国籍的，所以，赚钱不应该划分国籍，不应该把
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自己局限在一个很小的圈子里。
这也是犹太人的成功所在。
    犹太人认为金钱足没有性质的，所谓的性质是人自己主观强加给金钱的。
如果说金钱在恶人手里就是罪恶的，琊么让善良的人把它赚回来就可以是善的了。
犹太人认为，主观区分钱的性质是件荒唐的枣，那样做不但束缚思想而且又浪费时间。
     由于犹太人对金钱不问出处，这样保证了他们的思想不受世俗观念的拘束，是完全自由的。
在他们的眼里，什么钱都可以赚，什么生意都可以做，即使“捡垃圾的也可以赚钱”。
    商人的任务就是赚钱，此外别的任何东西，都不过是用来赚钱的工具和手段而已，因此根本不必考
虑太多的东西。
犹太商人哈同出租房屋和地皮时，租户不但要提前交付一定的租金，还要交纳巨额小租。
所谓小租就是一次性的起租费，由哈同创设的这种收小租做法，日后成为世界上流行的计租方式。
比如，哈同租给纽约公司一间店面，在订立合同之日起就收取了第一个月的租金900美元和6500美元的
小租。
而实际租期则从半年后才开始。
这样，哈同提前6个月得到了7400美元，这些钱可以用来投资别的生意。
    正因为犹太人不区分金钱的性质，所以，犹太商人在投机时，对于所借助的东西，是不存在一点感
情的，只要不违法，并且有利可图，就可以拿来用，根本没有必要考虑太多。
    犹太人做生意的目的就是为了赚钱，获得最大的利益。
哈默就是突出的代表。
在前苏联刚刚成立时，世界上的商人都不敢到这里来，只有这个犹太人有胆有识，与前苏联做生意，
在前苏联赚了很多钱。
他也由此起步，成了20世纪世界历史上最富传奇色彩的商人。
P.1-2
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媒体关注与评论

书评从根本上来说，我觉得是《塔木德》改变了我对财富的观点。
我觉得它改变了我的一生，直到今天，我还每天读上一篇，以重温赫里姆的教诲。
——洛克菲勃    《塔木德》给我们开启了一扇通往自由与财富的大门。
——索罗斯（华尔街著名投资家）    我只是一个穷光蛋，我名下那些钱都是犹太圣典《塔木德》的。
——迪斯尼    我的棺木中不要黄金、支票和任何股票，它们都是不牢靠的；我只要一部犹太圣典《塔
木德》。
——摩根
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