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内容概要

本书通过研究中外富豪成功的经历，总结出富豪必备的十大素质。
分别是：敢于梦想；丰富的想象力与远见；发现机会，把握机会；多谋善断；强烈的冒险天性；果敢
坚毅，知难而进；诚信为本；合作精神与团了组建能力；财商；勇于创新。
  在编写的过程各，作者力求实现两个目标：一是完整解析富豪创富历程，二是深度挖掘富豪成功素
质。
此外我们还有两个美好的心愿：一是希望中国富豪们的素质早日得到提高；二是希望越来越多的高素
质人才脱颖而出，成为新时代的富豪。
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作者简介

　　崔建中，顾问式销售的实战派资深专家，资深培训师。
 从事管理软件营销和管理信息化咨询工作十七年。
作为信息化咨询专家，为近百家大中型企业提供过信息化咨询服务。
 先后在用友、浪潮、和佳等国内著名软件公司任高级经理，现任浪潮集团产品市场部总经理。
 从基层销售做起，历任销售部经理、渠道市场部经理、全国销售总监、产品市场部总经理。
 作为销售精英，十余年主持和参与过几百个大型软件项目的销售，带领多个营销团队取得过辉煌的业
绩。
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章节摘录

　　晚上11点，杨耕正在宾馆专心处理邮件，刺耳的手机铃声突然响起，屏幕上来电显示是分公司总
经理：田云舒。
杨耕愣了一下，田云舒从来没这么晚打过电话，有什么急事？
　　&ldquo;小杨，项目怎么样？
&rdquo;虽然来省城已经快5年了，但是田云舒的北京口音丝毫没变。
不过杨耕却听得出来，今天田云舒的声音似乎有些压抑，他立刻感到老领导的心思应该不是在这个项
目上。
　　&ldquo;困难比较大，现在还不好说。
&rdquo;杨耕应付了一下，等着田云舒的下文。
　　&ldquo;不用着急，慢慢来，另外告诉你一个事。
&rdquo;田云舒停顿了一下，&ldquo;下周总部会派一个人过来，担任咱们公司的副总经理。
&rdquo;田云舒的语气尽量表现得轻描淡写，但是杨耕却隐隐听出声音里透出的一种无奈。
　　放下电话，杨耕呆呆地看着电脑屏幕，一种愤懑之情突然充满了全身。
他站起身，一把推开窗户，窗外的寒风像是等了许久一样，立刻把室内的窗帘高高卷起。
迎着一股凛冽的寒气，望着窗外冰冷的路灯，杨耕长叹一声：看来天要变了！
　　对于这个反常的电话，杨耕模模糊糊地感到，这个副总经理这个时候到来，对他和田云舒都是一
个坏消息。
看来分公司总经理的人选很可能又有变化了！
　　大约半年前，大老板唐思哲到分公司例行视察，吃饭的时候分公司的几个部门经理作陪，田云舒
特地把杨耕安排在唐思哲旁边。
记得当时大家讨论最多的是互联网对管理软件和销售模式的冲击，唐思哲话不多，脸上一直挂着淡淡
的笑容，每次提完问题总是静静地听大家讨论。
杨耕记不起当时自己说的什么了，不过唐思哲走后的第二天，田云舒特地把杨耕叫到了自己办公室。
　　&ldquo;小杨，你知道，我早晚是要回北京的。
&rdquo;田云舒每次和人谈话总是习惯和谈话对象坐在同一张长沙发上或者搬把椅子坐到对面。
　　&ldquo;你要走？
&rdquo;杨耕大吃一惊，虽然他知道这是早晚的事，但还是觉得难以接受。
　　&ldquo;呵呵，没有那么急，我想干到这个任期结束，也就是到明年年底。
我还有些大事没做。
&rdquo;田云舒笑了笑，&ldquo;不过，任期到后我肯定要回北京总部，我女儿都3岁了，我也没陪过她
几天。
&rdquo;每次说到女儿，田云舒的语气总是有些苦涩。
&ldquo;大老板这次来，我也跟他表达了这个想法。
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媒体关注与评论

　　管理和营销中任何有价值的东西，都必须是可培训、可复制、可推广的。
我相信《纵横》中处处体现的顾问式销售模式一定会成为广大销售人员的标准销售方法和销售工具。
　　&mdash;&mdash;《细节决定成败》作者　汪中求　　商场的一部三国演义，职场的一曲慷慨悲歌
。
商场就是战场，职场也是沙场，每一个在职场奋斗的人，都应该好好看看这本书。
　　&mdash;&mdash;《水煮三国》作者　成君忆　　商场就是战场，销售人员就是战士，书中的这群
销售战士用他们的智慧、勇气、团队精神和坚忍不拔的毅力演绎了一场轰轰烈烈的销售战争。
　　&mdash;&mdash;《向解放军学习》作者　张建华　　读完《纵横》，我必须说，正是这群永不服
输的销售高手把中国的销售史由简单的关系型销售推到了以客户利益为核心的顾问式销售模式上来了
。
　　&mdash;&mdash;中软国际副总裁　林惠春　　殊死搏斗，三个高手却能坚守道德和职业的底线。
这本书知微、知彰、知柔、知刚，写尽了职场的风云诡诈、道出了人生的酸甜苦辣。
虽是现代职场小说，我却读到了侠骨丹心，但愿这种古侠士之风能够一扫现代职场的阴柔之气。
　　&mdash;&mdash;著名职场专家　孙虹钢　　社会的发展最先反映在商场，商场的发展最先反映在
销售。
看完这本书，我认为正是Top Sales群体的博弈和厮杀将市场竞争推向了重视客户价值这个最本质的方
向上来。
　　&mdash;&mdash;中国市场实战营销领军专家　赵强　　理解和满足客户的需求是销售中永远
的&ldquo;道&rdquo;，而所有的销售技巧都是这个&ldquo;道&rdquo;下面衍生的&ldquo;术&rdquo;。
这本书很好地诠释了由&ldquo;道&rdquo;生&ldquo;术&rdquo;的顾问式销售技巧，非常值得各行业销售
人员学习和借鉴。
　　&mdash;&mdash;《销售与市场》杂志料料长　李颖生　　中国的商场正处于群雄并起的时代，也
是一个无限关注客户价值的时代，相信大家能从此书中感受到这种营销大趋势的变化和对商场及职场
的影响。
　　&mdash;&mdash;中电科技国际贸易有限公司总裁　阎立金　　这本书让我重新认识了搏杀在市场
最前沿的销售人员们，认识了他们的追求、他们的理想以及他们的迷茫和痛苦。
　　&mdash;&mdash;中国国际经济合作学会副秘书长　梁现池
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编辑推荐

　　胆识和智慧的角逐，人性与道德的挣扎，中国第一部顾问式销售小说。
　　第一遍，看职场的苍凉悲戚；第二遍，看销售的诡诈百出；第三篇，看商场的为贾之道。
　　这是一场纯男人之间的战争，拼胆识，拼勇气　　这是一场高智商的角逐，比智慧，比谋略　　
这是一种不靠折扣回纽扣的销售之道　　这是一种不玩弄阴谋和权术的职场生存法则
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