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内容概要

为什么会有许多在职工人、记者、教师、医生舍弃掉“铁饭碗”，去投身直销市场？
    为什么会有许多机关干部经过再三的考察、思索后，毅然选定直销业作为自己二次创业的战场？
    为什么会有许多转业军人把直销市场作为自己人生的第二战场去开拓？
    因为直销业是一条平民实现快速发家致富的梦想，成就平民事业的快车道！
    为什么许多曾经一文不名的农村青年和下岗职工两三年中就成了万元、十万元、几十万元，甚至百
万元户？
    因为直销市场是各国市场中最容易开采的“富矿”！
不需要靠职务关系和资金铺垫，完全凭个人能力让你成为百万富翁。
    为什么安利、雅芳、玫琳凯等数十家国外直销企业正积极招兵买马、秣马厉兵般地对直销队伍进行
着强化培训？
    因为直销，将是中国市场营销的主要途径！
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作者简介

王天祥，山东青岛人，现居吉林市，高级记者、作家、成功学学者、市场高级策划、营销培训师，畅
销书《谁最赚钱》《谁能成功》《漂泊成功学》的作者。
长期从事教育、培训、新闻、文化工作，曾兼任过数字大型企业的高层领导，有丰富的企业文化建设
和市场策划、操作经验。

    有几十篇纪实类文学荣获国家特等奖、一等奖和二等奖。
曾7次进入北京人民大会堂领奖，受到过27位国家领导人的接见。
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