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前言

这是一个营销至上的时代，营销的成败直接决定企业的经营成败。
如何使自己的产品立于市场前沿？
如何让自己的产品得到客户的青睐？
营销策略也随之变得越来越重要。
一项考虑周详的优秀营销策略，能够使一个公司的产品销售一帆风顺，利益猛增，事业平步青云；一
项错误的营销策略，则可能导致公司破产，产品被束之高阁。
如今，市场营销学已成为最热门和最有价值的学科。
一个企业可以没有金钱、房屋，甚至没有雇员，但它不能没有营销。
即使你能提供世界上最好的产品和服务，如果没有智慧的营销方法和技巧，你的公司也无法获得应有
的最大利益。
营销，我们可以把它分为两个阶段：第一阶段是指把产品铺货到市场，得到的只是客户付款的承诺，
拿到了一张签收单，此时，销售的真正目的并没有具体实现；第二阶段是把应收账款“现金化”，完
成收款工作，企业实现了盈利，销售工作才算真正完成。
只有实现了销售的这两个阶段，才可以构成一个完全的销售。
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内容概要

本书从销售回款的整个过程入手，既有理论知识介绍，又有实践案例分析，深入浅出，通俗易懂，有
较强的针对性和可操作性，真正做到了有用、活用和巧用，是一本独具特色的实用性和可读性都非常
强的专业图书，可为企业高管和营销人员带来营销灵感的同时，也增添一份阅读的快乐。
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章节摘录

既然我们都知道“守株待兔”的行为是愚蠢的，那么我们就没有必要去等待“伯乐”的出现，而是应
该主动地寻找伯乐。
更值得注意的一点是，时代在前进，岁月不饶人，随着新人辈出，每个立志成才者都应考虑到自己所
付出的时间成本。
一次机遇的丧失，便可导致几个月、几年甚至是一辈子年华的白白浪费。
明白了这个道理，我们就会产生一种紧迫感，重新思考自己的处世态度，在行动上要多几分主动，以
便使更多的人来注意自己。
毛遂自荐对很多人来说并不是一件简单的事情，需要一定的胆识和勇气。
不自信的人、害怕失败的人是不敢尝试的，而这也是造成一大批平庸无为者的原因，更成为人才被埋
没的一个原因。
只有有勇气的人才能获得成功。
世界歌王帕瓦罗蒂到中国来的时候，去中央音乐学院做访问。
许多有音乐功底的学生都使出浑身解数，以求得在这位歌王面前一展歌喉。
要知道，这可是一个难得的机会，哪怕是得到歌王的一句肯定，也足以引起中外记者们的大肆渲染，
从而让歌坛耀升一颗新星。
在学院的一间教室里，帕瓦罗蒂耐着性子挨个听着大家唱歌，不置可否。
正在沉闷之时，窗外有一男孩引吭高歌，唱的正是名曲《今夜无人人睡》。
听到窗外的歌声，帕瓦罗蒂的眉头舒展开了：“这个学生的声音像我。
”接着他又对校方陪同人员说：“这个学生叫什么名字？
我要见他！
并收他做我的学生！
”这个在窗外唱歌的男孩就是从陕北山区来的学生黑海涛。
以他的资历和背景，根本没有机会面见帕瓦罗蒂，他只能凭借歌声推荐自己。
后来，在帕瓦罗蒂的亲自安排下，黑海涛得以顺利出国深造。
1998年，意大利举行世界声乐大赛，正在奥地利学习的黑海涛又写信给帕瓦罗蒂。
于是，帕瓦罗蒂亲自给意大利总统写信，推荐他参加音乐大赛，黑海涛在那次大赛上获得名次。
黑海涛凭着他那善于推荐自己的勇气和不断努力的精神，在他的音乐道路上取得了非凡的成就，现在
黑海涛是奥地利皇家歌剧院的首席歌唱家。
这似乎是一个奇迹，但这个成功的例子也足以让一些怀才不遇的人沉思：机遇稍纵即逝，善于推荐自
己很关键。
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媒体关注与评论

我们大家实际上都在进行自我推销。
不管是什么人。
从事何种工作，无论你的愿望是什么。
若要达到你的日的，就必须具备向别人进行自我推销的能力。
能否成功完全取决于你向别人进行自我推销的能力。
实际上，每个人都是推销员。
    ——世界首席推销员 齐藤竹之助我相信推销活动真正的开始足在成交之后，而不是之前。
    ——世界上最伟大的推销员 乔·占拉德
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编辑推荐

《营销有道回款有术》中讲销售只是一个过程，回款才是真正的结果。
要成为销售冠军，先成为回款高手。
了解销售技巧，解决回款难题销售与回款相互依托，相互依赖，互为有无，是不可分割的一个整体。
先有销售，才可能谈到最后的回款；而正是由于收回了款，之前的销售才有意义。
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