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内容概要

　　每天漫无目的地上班、下班，过着相同步调的生活，当然赚不了大钱！
光想不做，整天幻想着钱从天上掉下来，赚到大钱才是件怪事！
　　家有资财万贯，不如经商开店。
　　如果一个人拥有一种别人所需要的特长，那么无论他在哪里都不会被埋没。
　　一元钱在一年内赚不到15％，便是错误的投资。
也许你说储蓄很安全，赚利息也很容易。
试问一下，当你知道死储蓄只会使你一天比一天穷困，你还会觉得安全吗？
　　不要冒你承担不起的风险。
如果你损失10万元，若损失得起的话，就可以继续下去。
但如果你赔不起5万元，而一旦失败的话。
你就完蛋了。
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书籍目录

第一章 最精心的准备你准备好了吗取个响当当的好店名开店还是盘店租间店面需要注意什么如何选择
“淘金地”别盲目争取那黄金地段肯德基的选址策略顶级时尚品牌的“选址经”合伙开店的八点注意
事项开店登记的工商手续哪些行业需要去哪里审批第二章 店铺生意兴隆之道店铺兴隆的九大要诀把店
铺看成是狩猎现场如何打赢竞争对手利用顾客的错觉赚钱保持店面经常新颖投“女”所好“捡漏子”
开店这年头，谁的钱最好赚做女性生意的经营常识吃小亏占大便宜善于利用不花钱的广告人无我有薄
利多销捕捉商机学校边开什么店最赚钱绑住零售商的十大法宝怎样进货获得最大利润保证资金不断流
保证货源的“二十四字”经接近顾客之技巧诱导对方借花献佛待客的基本功利用顾客的从众心理让顾
客亲自接触物品加盟连锁店须知开店遭遇失败的十个主要原因第三章 打造“黄金”小店美容鞋吧壁饰
店汽车饰品店情侣用品店智能窗帘汽车模型店卡通雕像店婴儿纪念品店童趣灯饰店拼图小店鸳鸯产品
专卖店男性饰品店民族蜡染店芳香植物店婴孕用品店旅途用品店男士健康会馆香料食品店乡味店铺的
士司机餐厅黑色食品店生日礼物专卖店水族专营店绿色蔬菜专卖店月子汤店粗布服装店丑陋玩具店藤
艺制品店小学生公饰品店个性眼镜店的赚钱之道大头贴店手工花店赚钱之道艺术筷子的赚钱之道“小
资”用品店的赚钱之道十平米小铺的赚钱之道小米铺的赚钱之道骨头店引来生财路创意家居店的赚钱
之道普洱茶店的赚钱之道“小六汤包”的赚钱之道谭鱼头火锅的赚钱之道比萨饼店的启示第四章 最实
用的小本创业诀窍创业赚钱必备的七种能力你是谁，你能做什么不要急于求成有前途的行业要仔细考
察创业中不需要讲的五大理由小本经营怎样少走弯路最易创业成功的六种方式穷人创业的三个投资秘
方上班族应该如何创业小本创业怎样长期赚钱追随时尚觅得商机适合小本创业的四种商铺商铺投资十
二技巧创业失败常见的8大原因创业10大病症及疗法松下的六条创业忠告10种简易创业赚钱方法大比拼
第五章 小本创业成功典范创业3年后赚到1000万23岁当上总裁卖窝窝头赚钱的厨师靠一根扁担起家的
千万富翁从32元卖柚子起家洗碗工竟然洗成百万富翁不做教授去练摊“滚”出来的财富从不足百元到
亿万富翁从2000元起步2元钱打天下投资发“野”财“绝版报纸”打造财富五百元创业开“家教超市”
“胖人商机”让她赚到2000万第六章 网上开店赚钱之道网上开店的优势网上开店四步经选择一个合适
的网店平台网上开店什么最好卖网上开店创业的五大货源如何寻找好的批发商如何卖出第一件宝贝八
大技巧教你做好网店生意网上开店选对产品钓大鱼网店脱颖而出六大招卖家销售基本技巧用QQ最快
和买家交朋友化妆品网店周交易额8万元从300元到500万的创业故事
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章节摘录

　　第二章 店铺生意兴隆之道　　把店铺看成是狩猎现场　　店铺的经营重在细节，细节上的变化往
往对经营业绩具有无形的影响。
　　也许有人要问，什么是能让顾客进出方便的店铺？
什么是客人比较喜爱的店铺？
对这些问题，我们只要将一般店铺看成狩猎现场，就可以找到许多具体的答案。
　　进出方便　　当一个猎人踏入一个新的猎场时，会变得有点儿神经质似地惴惴不安，相同的是，
客人进入一个以前不曾到过的店铺中，心理上也会产生同样的变化。
　　许多人在购物时会边看边找，看看店铺中是否有自己喜欢的东西，同时确定一下这家店是否出入
方便。
就好像衡量狩猎现场是否安全的问题一样，我们必定会考虑猎物是否容易接近、容易获得，以及万一
有状况发生时，是否能很快速地逃离现场。
从以上的观点来看，一个开放式出入口的店铺一定比一个封闭式出入口的店铺好；而宽广的出入口一
定比狭窄的出入口好；多处出入口的店一定比单一出入口的好。
这是一个很简单、容易理解的道理。
不过，许多店铺并没有注意到这个问题，而只一味强调客人上门之后的应对态度。
　　随着商场竞争日趋激烈，店铺经营也逐渐符合我们的假设，在今天，如果只针对固定的常客为经
营策略，绝对无法在同业之间脱颖而出。
同时顾客也会根据对店铺的好恶来改变购物、消费的场所，进而追求一个狩猎条件更佳、进出更方便
的店铺。
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编辑推荐

　　最实用最具指导性的开店读物，带给你最实实在在的帮助，开店做老板赚钱必读物。
　　如果你受过专业教育，或者有特殊才能，充分利用它。
如果你烧得一手好菜，而却要去当泥水匠。
那就不对路了。
 我们赚的每一分钱都来之不易，是我们的血汗钱，所以不应该乱花，应花在刀刃上。
 开店，对普通人来说，门槛低，要开起来很容易，但要赚钱却较难，绝对不要那么草率地把辛苦挣来
的钱打了水漂。
因此。
在创业开店之前，翻翻本书，定会让你大大降低风险，并将引导你走向成功。
　　宁可去碰壁，也不要在家里面壁，你不理财，财不理你，成功者找方法，失败者找借口，35岁以
前不要怕，35岁以后不要悔。
　　做生意一定要牢记的八点：　　女怕嫁错郎，男怕入错行　　一个篱笆三个桩，不懂合作业难成
　　顾客之心要掌握，谨防竹篮打水一场空　　世间债务最烦人，不会讨债总吃亏　　身体力行诚可
贵，事必躬亲不可取　　谁人创业无风险，不敢举借是庸才　　不战而屈人之兵，谈判无术妄自叹　
　人在商海是非多，防骗反骗须细心　　中国式创业的误区　　三个月前兴奋地投下钱，三个月后沮
丧地转身离去——冲动投资者的共同结局。
　　公司创办之初，哥们式合伙；公司赚钱之后，仇人式散伙。
　　拿自己“吃稀饭”的钱去搞投资，所谓成败荣辱在此一举，身家性命系于一线，焉能不败？
　　跟着感觉走。
藐视市场调查，相信直觉，一旦决策失误，往往遭受灭顶之灾。
　　好了伤疤忘了痛。
利润下滑或遭遇困难，往往三省其身，痛定思痛，誓言必除种种弊端。
一旦危机过去，又恢复老样子，同样的劫数还会再次发生。
　　武大郎开店。
不容许部下强于自己，其效果是生意越做越难，圈子越扯越小。
　　自我膨胀。
赚了一点钱，就觉得才能比别人高，知识比别人广，基因比别人好⋯⋯恭顺者提拔，意见者遭殃。
看人头头是道，看已昏头昏　　脑，一段成功史，满脑糊涂账。
　　法制观念淡漠。
一、有钱难道不能搞定？
二、这事天知地知你知我知，怎会翻船？
三、别人都这么十，我为什么不能？
四、天啊，这点小　　事也算违法？
　　生活习惯不健康。
总是第二天开始锻炼，总是旅游的时候最累，总是一应酬就喝，一喝酒就醉，事业充满激情，身体充
满疲惫。
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