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内容概要

中国是一个巨大的消费市场，拥有全球1/5的消费者。
“衣、食、住、行”样样都需要花钱，而这些几乎都涵盖在店铺的经营范围之内。
虽然竞争者很多，但是只要经营有方，经营者依然可以从中获得丰厚的利润。
所以，从现在开始，投资一家旺铺，是创业者功成名就梦想的开始。
　　当然，任何事情都不是随随便便可以做成的，何况是经营一家旺铺，而且许多投资者属于初次创
业，没有任何经营经验、实力。
本书正是为这些初次创业，并打算投资一家旺铺的投资者编撰的。
    本书作者亦经营私人公司多年，根据个人创业经历、经验、结合多次深入的市场考察，为投资者提
供了诸多打造名店旺铺的宝贵经验。
比如如何进行项目选择、投资；如何选择店铺地址；如何进行市场考察；如何为自己打好广告；如何
营造关系网；如何实行店铺内部管理等等。
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章节摘录

　　第一章　眼光决定命运：选一个好项目　　仔细审视自身实力，找准定位点　　一个人如果想开
店铺，那就必须作好筹备工作。
首先，要确定自己的投资方向，即确定做哪种生意。
任何一项投资，没有八九分把握，就不要冒风险。
为了增加保险系数，可采取先进行小本生意试运营的，循序渐进方式。
打碍“赢”，便加大投资；打不“赢”，就迅速转向，这样不至于“伤筋动骨”。
　　确定投资方向，要从投资者的基础和条件、社会需要和经济效益等方面来考虑。
比如，蛋糕厂打算开一个门市部，就应开设以销售蛋糕为主的食品店为宜。
如果舍长取短，去经营数码家电或房产中介生意，必定得不偿失。
开店经商应适应社会需要，投资者必须考虑自己的投资方向是否与社会需要相符，并需了解市场范围
的大小，同业竞争的情况、市场需求程度和今后发展趋势等，以避免盲目性。
不管做哪种生意，都要考虑经济效益，即所谓“千做万做，蚀本生意不做”。
当然，有时候蚀本也在所难免，但只要择业得当，生意得法，总是能赚钱的。
　　越是容易进入的行业，越容易被淘汰；越是热门生意，越容易摔跟头。
投资者要谨记这样一句话：只有赔钱的老板，没有赔钱的行当；只有疲软的商品，没有疲软的市场。
　　一、感兴趣　　个体经营的最大好处就是拥有选择自己所热爱的行业的自由，尽管经营中注定会
遇到困难和挫折，但是几乎所有投资者还是义无反顾地追求自己情有独钟的事业，因为投资者能够从
中发现自己的价值，找到自己的目标。
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媒体关注与评论

　　打造最经典的旺铺，成就最悠久的名店。
　　《如何打造旺铺名店》具有简明实用、耐看易懂的特点，针对店铺经营中最常见的问题和对业务
具有重大影响的行为，都以最直观的方式总结出多个窍门、多种技术或多条经验，从而真正帮助店铺
业绩提升，打造出顶级的旺铺名店。
此书非常值得一读。
——陈嘉先（铜锣湾时代商场董事长）　　此书在深入剖析国内商铺投资案例的基础上，深入分析了
国内商铺投资的现状，全面总结了在各个环节中存在的问题，进行了系统的解剖和分析，并提出了应
对和防范的措施，非常适合广大的商铺投资者和商铺开发者阅读。
——牛拓（旺铺网CEO）　　店铺之业，古已有之。
开店里面的学问不少，个人要开好店，最好先了解一下开店这门学问。
我相信你读了此书之后，一定会受益匪浅，下一位成功的店主就是你本人。
——马行舟（义乌小商品协会秘书长）
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