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前言

　　成功，表面上看有偶然性，但背后都有必然的因素。
　　阳光100在2009年推行的新营销模式所带来的巨大变化是我们所始料不及的。
它不仅仅是提升了销售业绩，更重要的是探讨摸索了一个适应市场变化、有自我动力、有自我完善、
主动成长能力的全新管理模式，同时也就顺理成章地涌现了一批又一批一线“英雄”人物与成功故事
。
　　这一成功模式我把它总结为“企业文化+激励机制”。
如果说“企业文化”是一颗种子的DNA的话，那么“激励机制”就是阳光雨露。
有了一颗好的种子，加上适时的阳光雨露，自然就会有“大树成林”。
　　一个有正确价值观的企业文化是一个企业成功的前提，也是指导、培养员工成功的重要基础。
我们的销售冠军有许多共同点：真诚面对客户，而不是花言巧语；相信自己并努力工作，而不是等待
机会；帮助他人、互相支持，而不是互相拆台⋯⋯这些优秀的品质是我们销售人员成功的前提。
在一个公平、公正与正向的激励机制竞争中，一次成功有一定的偶然性，但长期的优秀业绩一定是公
平合理的，也是必然的。
只有销售一线人员最能体会到“天道尚公”与“天道酬勤”的道理。
　　日本企业家稻盛和夫曾总结一个人的成功公式：个人能力×工作激情×价值观=业绩。
这个公式说明一个人的个人能力与工作激情是可以互补的。
中国也有“勤能补拙”之说。
我个人认为勤奋、激情有时比个人能力还要重要，因为人的能力是弹性的，热爱工作的人往往还能激
发出更大的潜能。
而价值观的高度则是成功的放大器。
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内容概要

本书通过辑录阳光100超过30位的销售冠军从平凡走向辉煌的成功历程，宣示出了阳光100作为一家充
满个性色彩的房地产品牌企业所具备的独特的企业理念。
在这种理念的浸润和熏陶下，伴随着阳光100的成长，这31位销售冠军不仅在物质上获得了丰厚的回报
，并且无一例外的在精神上都经历了由量到质的变化和飞跃——认同自己、认同企业、认同文化。
而这种变化对于今天社会上的年轻一代无疑具有极大的借鉴和参考意义。
今天。
他们继续以昂扬的斗志凝聚在阳光100的销售一线，谱写着新的销售佳绩，虽然他们各有制胜法宝，但
最核心的共同特点就是能吃苦、能坚持，掌握了这种工作精神，你也一定能够创造销售的奇迹。
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章节摘录

　　而李文春的第二个客户是在3月的春季房展会上遇到的，“这位女士在房展会上留了电话，后来
自己来了销售中心，当时她要求100平方米左右、南北通透的户型。
”李文春很无奈，“我们项目没有她要的户型，我一度都想放弃这个客户了。
”　　但考虑到既然是在房展会遇到的客户，那买房的意愿应该非常强烈。
李文春没有轻易放弃，他转而向客户推荐其他的户型，90平方米和140平方米的户型都请客户过来看了
看，“我对客户建议，因为公司当时的定价比较低，所以大户型也可以考虑”。
　　但由于客户的老公经常出差，没有时间来看房，所以这位女士一直没有下决心，李文春就这么跟
踪了两个月。
“碰巧公司5月做特价，140平方米的大户型均价才3888元，比原价便宜了12万元。
我立刻给客户打电话，在我们特价优惠的最后一天，我终于约到她和老公一块来看房，下午就交定金
了。
”　　而第三单更是顺利得让李文春惊喜。
他的首单客户带来了一个朋友，是个年轻的白领，很快买走了一个小户型。
　　算了算，5月李文春的收入差不多有一万块钱。
虽然6月进展得有些不顺利，但已经尝到甜头的李文春没有气馁：“要成为一个好的销售人员，我觉
得第一点就是要有耐心，销售这份工作我相信只要真正用心去付出，肯定是有同报的。
”　　觉得自己有些懒散的李文春很喜欢阳光100的管理制度，“公司的管理做得很严格，我刚从学校
出来，习惯了慢节奏，很喜欢严格一点的制度，能约束自己。
我都那么大了，不想再浪费青春。
”　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《你也能创造销售奇迹：阳光100销售冠军全记录》这里记录了草根销售员拼搏的心路历程　　—
—他们从“不名一文”到“销售冠军”　　他们在企业文化里获得了归属感　　他们在销售的实践中
找到了自我　　这样的收获，也属于你！
　　这里记录了草根销售员拼搏奋进的心路历程——　　从“不名一文”到头顶“销售冠军”的耀眼
光环　　他们在“更简朴、更自由、更青春”的企业文化里寻获了归属感　　他们在销售的实践中实
现了自我　　阅读《你也能创造销售奇迹：阳光100销售冠军全记录》，这份收获也将属于你！
　　阳光100是一家充满个性色彩的中国房地产品牌企业。
也是遍布中国众多城市的时尚社区的名字。
作为一个专业、专一、专注的发展商，阳光100聚焦新兴白领阶层与中产阶级这一特定目标客户群，坚
持与众不同的建筑风格以及用良好的性价比优势不断地拓展了市场规模。
目前已进入北京、天津、重庆、沈阳、济南、武汉、长沙、成都、南宁、柳州、桂林、无锡、烟台、
东营等十几个城市。
阳光100以“更简朴、更自由、更青春”为其品牌主张。
推广一种生活方式而不仅仅是出售一个空间，倡导一种个性化的但又是积极向上的、健康的生活态度
，而不是去迎合大众市场流行的奢华风潮，这是阳光100的独到之处，也是成功秘诀之一。
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