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前言

做外贸需要彻底搞懂的东西很多，贸易术语是其中之一。
国际贸易与国内贸易有很大的不同。
在国内贸易中，买卖双方一般是采取面对面的交易，一手交钱，一手交货。
但是，在国际贸易中，由于货物要越出国境，从出口国运往进口国，贸易环节复杂多样，极易在风险
、费用及责任等问题上产生误会。
如果货物在途中发生灭失或损坏，或者由于种种原因未能如约交货，则当事人之间可能会丧失信任，
引发诉讼。
那么，国际贸易合同中的买卖双方如何保证他们的交易能成功地履行呢？
笔者认为，如果买卖双方在草拟合同时，明确地引用《国际贸易术语解释通则》（以下简称《通则》
）中的某种术语，他们就能够简单而安全地划分各自的责任，更好地完成交易义务，从而消除任何误
解的可能性以及随之产生的纠纷。
从这里可以看出，“贸易术语”在国际贸易实务中具有非常重要的作用。
熟练掌握并合理运用“贸易术语”就成为国际贸易实务的入门课程。
“贸易术语”是在长期的国际贸易实践中产生和发展起来的专门用语。
它用来表明商品的价格构成，说明货物交接过程中有关的风险、责任和费用的划分，一些国际组织和
权威机构为了统一各国对贸易术语的解释，在习惯做法的基础上加以编纂、整理，形成了有关贸易术
语的国际贸易惯例。
惯例不同于法律，没有法律的强制约束力。
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内容概要

本书采用知识点、图示、案例分析三者结合的方式将“贸易术语”这一复杂难懂的国际贸易惯例展现
于读者面前。
全书系统介绍。
713种贸易术语，其中重点分析了FOB、CIF、CFR等常见贸易术语，并且比较了各类术语的异同点。
　　与国内同类著作相比，本书主要特色在于：一、系统详尽，主要针对《2000年国际贸易术语解释
通则》的13个贸易术语进行了论述，注重环节讲授，体现了系统性和完整性；二、注意比较，在详细
比较《2000年国际贸易术语解释通则》和《1990年美国对外贸易定义修订本》的同时，还对各贸易术
语做了横向与纵向细致的比较，便于读者理解和运用；三、案例分析，每一术语均配有经典案例分析
，可以帮助读者考察学习效果，加深对术语的理解；四、形式新颖，知识内容的表达形式多采用图表
等形式，语言简洁，另有“小知识”、“专题讲解”等作为补充和引申，让读者可以在短时间内以全
方位视角获得最大的信息量；五、术语齐全，书中会聚可以检索到的几乎所有贸易术语，在国内外同
类书中并不常见。
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章节摘录

插图：（2）货物在运输途中因意外事故而遭受的风险，与其在运输中变质的风险不同。
在FOB与CIF合同下，关于易腐烂货物的贸易，含有货物必须达到商品化品质状况的默示条件。
而且，不但在装运时必须具有商品化品质状况，而且货物运抵目的地之后在合理期间内仍应具有商品
化品质状况，以供买方可作正常处置。
但运输过程或处置货物不当延误的不在此限。
贸易实务中的操作原则为：由于运输过程中遭受不正常情况所致货物的非正常的变质，应由买方承担
。
但货物在运输途中因不可避免的变质，而使货物运抵目的地时达不到商品化品质的，此项风险通常由
卖方承担。
2.CIF术语下的“货物所有权的转移”在CIF合同下，货物所有权究竟在何时由卖方转移买方呢？
英国不但有若干判例可供参照，而且已成为商业习惯，为其他国所采纳。
首先，在CIF合同下，卖方负有将货物装上船舶的义务。
因此，为了将货物交付买方，卖方必须将货物交给船公司，即装船时，货物所有权由卖方转移买方。
但是却有一个难题，即在CIF合同下，如卖方从船公司取得以自己为抬头人的指示提单，并凭此提单
向买方提示要求支付货款时，曾有判例认为：“在买方未支付货款之前，货物所有权仍属卖方所有，
而不转移至买方。
”那么，货物所有权究竟在装船时转移，还是装船后，买方支付货款并取得提单时才转移呢？
尽管在“凭单交货、凭单付款”的CIF合同下，卖方是从船公司取得以自己为抬头人的提单，连同发
票、保险单及汇票，通过银行（或直接）向买方提示单据请求付款。
然而，卖方之所以要求签发以自己为抬头人的指示提单，而不签发以买方为抬头人的记名或指示提单
，是为防止一旦买方拒绝如约付款时，卖方可凭提单将货物转售，也可凭提单从船公司提回货物，从
而可保障债权。
实际上，卖方在这种情况下所保留的所有权并非完整的所有权，而只不过是买方不付款时，可将货物
处置的权利。
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后记

“贸易术语”是“国际贸易实务”系列中最基本的，也是最具特色的内容之一。
作者在贸易实务工作中感到，有必要集中时间和精力，将世界范围内尽量多的贸易术语经过整理和解
析后介绍给读者，以便于在工作和学习中查阅和使用。
2002年9月开始的教学和科研工作赋予了作者前所未有的专门时间从事这个领域的研究，2005年本人与
清华大学于永达教授编著了《解析贸易术语》一书。
《解析贸易术语》一书的读者对象主要是政府、企业、法律等部门的，管理人员、操作人员、研究人
员，以及大专院校教师、学生，全书以研究性内容为主。
自中国加入世界贸易组织以来，越来越多的企业及个体商人进入国际市场，激烈的市场竞争对外经贸
从业人员的专业素质要求不断提高。
这也促使我写了这本针对外经贸从业人员的有关贸易术语的实战读物。
同时，对于管理、研究人员，教师和学生，也可以从中了解国际贸易专业实际工作流程，提高实际操
作能力。
幸运的是，这个想法得到了中国海关出版社的大力支持，尤其要感谢中国海关出版社的几位编辑对本
书的策划出版给予的巨大支持和帮助，否则，《彻底搞懂贸易术语》一书是不可能这样顺利出版的。
同时《彻底搞懂贸易术语》一书是中国海关出版社朝气蓬勃、创意无限的编辑团队策划的杰作之一，
她们对本书付出了智慧和心血，把高度的责任感和使命感浓缩进字里行间。
本书是作者在贸易术语的故乡——英国访学一年后归国出版的第一本著作，饱含着不列颠求学的难忘
记忆。
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编辑推荐

《彻底搞懂贸易术语》采用知识点、图示、案例分析三者结合的方式介绍13种贸易术语；针对
《Incoterms2000》的修订变化做重点分析；会聚当今可以检索到的几乎所有贸易术语，国内外同类书
中并不常见。
来自外贸业务第一线专家的原创力作!
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