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内容概要

　　本书作为培训企业销售人员的一本教程，在这本书里您将会学到：　　如何利用心境的力量，调
整自己的状态；　　如何快速进入客户的频道建立亲和力，赢得客户的依赖；　　如何掌握快速表达
的技巧，在最短的时间内抓住客户的兴趣；　　如何运用有效的提问说服技巧，引导客户的思维达到
成交的目的；　　如何利用肢体语言的力量，发挥你的超级影响力；　　如何突出产品的优势，唤起
客户购买的美好感觉；　　如何了解客户的心理，解读客户的购买信号；　　如何解除客户的种种抗
拒，让成交自然发生；　　如何提升服务的品质，赢得客户
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作者简介

　　赵永进，新一代团队激励讲师，催眠式销售教练，现任多家公司的特邀讲师及营销顾问，多年致
力于企业员工培训及行销策划，专长于成功激励、巅峰销售、潜能开发、团队建设、服务营销等训练
，在保健品、房地产、汽车、保险、美容、广告、食品、游、大学及营销服务业演讲训练近千场。
　　　　著作：《原来如此》、《无法抗拒——催眠式销售》。
　　协助的团队：北汽福田公司、中原油田、宝迪沃集团、勰睿基业化妆品公司、中脉科技、昆明之
晨、天津健龙集团、海岸航空公司、先英时代科技发展公司、百莉企业、四环保健品、华邦食品、天
天假日、世纪
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书籍目录

推荐序一推荐序二第一章　永远没有第二次机会看起来就像顶尖销售员三三三原则魔鬼藏在细节中状
态决定结果没有热情你会打动谁你的笑容价值百万让你的眼睛作更有效的交流你必须知道的行为礼节
第二章　喜欢你，才会相信你投其所好才会如你所愿让自己看起来像行业的专家只有同流才会交流镜
面映现技巧语言同步倾听才会赢得信任赞美不停鼓励不断有证明不一定相信，但没有证明肯定怀疑更
多第三章　卖好处不要卖产品成功销售五问这样介绍产品最有效一定要有绝对竞争优势用客户喜欢的
方式沟通参与才
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章节摘录

　　第一章　永远没有第二次机会　　现在，人们的工作节奏越来越快，当你在拜访客户的时候，客
户没有太多的时间来了解的你是一个什么样的人，很多人对你的感觉和认知都是通过短暂的接触来确
定的，“以貌取人”是现代多数人的“通病”。
　　俗话说“先人为主”，客户的心就像快干的水泥，从他见到你的一刹那，就开始形成印象，并长
久烙印在他心上。
心理学家研究发现，七秒种的第一印象可以保持七年，一旦形成很难改变。
每个人都会自然倾向于找更多的证据来确定他们已形成的结论，而不会去找证据来反驳它。
不管你是否愿意，第一印象总会在以后的
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编辑推荐

　　所有的事情开始于你的思想，所有的改变都可以发生在瞬间，所有的客户都可以被说服，所有的
目标都可以被实现。
催眠别人之前，先把自己催眠。
当你坚信并开始使用书中的技巧和方法时，你一定被吓一跳——你会发现自己竟然进步这么快！
你发现你的客户越来越多，你遇到拒绝越来越少，客户越来越喜欢你，你的收入快速增长。
你知道为什么吗？
是因为你手中这本《无法抗拒——催眠式销售》。
你是不是非常希望提升自己销售和说服的能力，让所有的人对你都无法抗拒？
想要的话，就把这本书带回家，并立即使用书中的技巧。
所有的成功、财富、健康和自信开始于
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