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内容概要

《推销六艺》是一本推销人员提高推销技巧和自我素质的实战宝典。
本书共分上、下两部分，从推销活动的全过程入手，将推销员的行为和技艺归纳为六个方面，即：推
销观念、推销心态、推销员素质、推销技巧、推销洽淡、推销服务。
书中比全面、系统地阐述了推销活动的精髓，以及作为一个优秀推销员所应具备的个人素质与应该掌
握的推销技巧，是各大公司、私营企业推销人员的必备宝典。
内容涉及了大量超越不同的时代、地域的推销实例和理论，涵盖了大部分推销上的难题，希望它所表
达的“睿智”原则在不同的方面能给予读者以深刻的启迪。
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书籍目录

上  部
第一章  观念篇
松下辛之助言：“现代经营者, 必须有先见之明, 不断创造新的经营方式, 来领先时代. ”事实的确如此, 
新概念市场推销规律是：今天旺销之时, 也是明天滞销的开始. 精明的推销员都善于从流行之中创独行. 
从众行之中求反行. 从丰足之中寻空点. 从热门之中寻冷门⋯⋯市场竞争的内容不
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