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内容概要

本书针对销售部门散布面广、开放性强、流动性大、对象复杂等特点，根据国内外优势公司的经验，
立足于形成区别于企业其他部门的组织模式、管理思想和调控机制等。
以组织模式为总体架构，以管理思想调控机制为支点，概括性地分理出了区域型、产品型、顾客型三
种模式，并在每一种模式下，浓度地分析、界定了销售区域及其责任和配额的计划和管理工作。
同时，总结性的提供了具有相当概括性的一系列岗位职责制度，以作为基本性范例，并明确了各岗位
的任务。
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