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内容概要

商人所置身的社会和周遭环境正在发生着日新月异的变化，而商人必须不断地充实和改进自己，才能
适应这种变化。
商人在社会公众心目中的地位正在日益强化，这不仅仅是因为商人的行列中新的冒险者的不断涌现，
而且也得益于财富的大量积累。
后者是当今社会庞大的企业规模和庞大的市场的必然产物，它为商人提供了广阔的发展空间，使商人
成为对社会有着独特贡献的人。
     面对金钱的诱惑，一些人摩拳擦掌，跃跃欲试，准备下海“捞”一把，他们只看到了利益，没有意
识到商场中的危险。
还有一些人，他们高挂“此处危险，请勿靠近”，畏商场如“猛虎”。
他们看到了经商的危险性。
但这些人终其一生，也不会有所作为，就像普通人一样，不愿冒险，只安心于每月的那点工资。
     其实，只要我们摆正心态下“海”，对商场有一个全面了解，并能从容应对商场中的一切活动，如
此进入商海就有如鱼儿得水，任你邀游。
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