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内容概要

沉与浮：也许，并不是每个人都渴望成功，并不是每个人都渴望成为浮出海面的社会精英或成功人士
，但几乎没有一个人不害怕失败，害怕跌入人生的谷底。
然而，要浮出水面，必先潜入水底，进有时、退有时、胜有时、败有时、沉有时、浮亦有时。
胜败有道，沉浮亦有道。
　　成功一定有方法，“向上”的人生一定有规律可循，所谓成功之道，也就是取得成功的规律性，
掌握了成功的规律性，我们就能由一般的被动成功，走向主动成功，由撞大运的成功，走向必然的成
功，直至到“想不成功都难”，想不“浮出水面”也难。
　　毁与誉：无论是论断人，还是对人的毁誉，也许都源于人的“罪性”，都源于人类始祖犯罪后所
导致的人性的堕落。
人的有限性决定了人对自己和他人的了解都只能是有限的、牍贩，所以我们从自我的角度去评价人往
往也是有限的、片面的、甚至是错误的。
正因为这样，对于来自别人的毁誉，我们尽可姑妄听之，认为合理就接受，不合理、不恰当亦可一笑
置之。
我们要珍惜自己的荣誉，但对于人生的各种菪、毁誉，不妨以一颗平常心待之。
　　奇与正：管理之道如用兵，须知奇正之变，方可握胜败之机。
众所周知，“把合适的人安排在合适的岗位上”，这是一条管理上的最高原则，但是，摆在管理者面
前的难题往往是：如何判断何人是合适的，何人是不合适的，合适与否如何界定，应该采取什么样的
人才选拨标准？
这就涉及到用人之道的问题。
运用之妙，存乎一心，“用人”不仅是一种学问，更是一门艺术。
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章节摘录

书摘善于妥协者胜    妥协不一定意味着放弃努力和宣布失败。
积极意义上的妥协是为了伺机行事，出奇制胜，是退一步进两步。
    森特是一个化妆品公司的推销员，他的公司几次想与另一个化妆品公司合作都未能如愿。
经过森特的不懈努力，该公司终于答应与森特的公司合作，但有一个要求——在其化妆品广告词中加
上该公司名字。
森特的公司老总不同意，认为这是花钱替别人打广告，协商又陷入僵局，合作公司限森特的公司两天
内回话。
森特听到这个消息，直接找到老总，让他赶紧答应，否则会错失良机。
老总不乐意地说：“我坚决不妥协，他们这是以强欺弱。
”森特认为把产品和一个著名的品牌绑在一起是有利的。
经他的劝说，老总终于同意了合作的条件。
事情像森特预料的一样，公司的生产蒸蒸日上，销售额直线上升，森特也因此被提升为业务总经理。
    妥协是通往成功的道路，是在冷静中窥视时机，然后准确出击。
妥协是以退让开始，以胜利告终。
表象是以对方利益为重，真相是为自己的利益开道。
    广森拥有一家三星级的宾馆，经朋友介绍，他认识了一个名气很大的导演，导演准备在他的宾馆开
一个新闻发布会。
广森爽快地同意了，可在租金上不能与对方达成协议。
广森要价4万元，导演只答应出2万元，双方争执不下。
朋友劝广森：“你怎么这么傻，你只看到了2万元，2万元背后的钱可不止这个数。
他们都是名人，平时请都请不来。
”    广森还是不妥协，坚持要4万元，还对朋友说：“你看你介绍的人，这么苛刻。
”朋友生气地说：“我没有你这个目光如豆的朋友。
”说完，朋友抛开广森自己走了。
    广森旁边一家四星级宾馆的总经理得知了这个消息，及时找到导演，说他愿意把宾馆大厅租给导演
，而且要价不超过2万元。
    于是，导演便租了这家四星级宾馆。
开新闻发布会那几天，除了许多记者、演员，还有不少慕名而来的影迷，广森看到这一幕后，后悔得
不得了，但一切都为时已晚。
    妥协就是以退为进，站在对方的立场上多考虑一些，往往也容易让对方向自己妥协，双方各让一步
，合作会更有成效。
积极意义上的妥协是退一步进两步的方法。
    P3-4
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媒体关注与评论

书评赏析最精彩的智慧故事，品味最优美的哲理散文。
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编辑推荐

　　赏析最精彩的智慧故事，品味最优美的哲理散文。
本书为“北大周末智慧课”丛书之一，运用哲理小故事的形式，将人生智慧娓娓道来，读后给人以心
灵的震撼和启迪。
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