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内容概要

世界上所有最大、最成功的公司发展都证明，公司长大是惟一使公司保持优势的路径。
但是就中国公司来说，绝大多数公司都是长不大的。
    这是一部中国私营企业家对公司经营基本思路的反思之作。
讨论的话题点击中国私营公司发展的要穴，必将引发中国企业界对这一问题的深入探讨和深度分析。
    私营公司究竟该如何良性发展，这是一个大问题，对很多私营公司的经理而言，他们并不希望公司
发展缓慢或产生断链现象，而是希望公司能在竞争中日益强大起来，成为一个名符其实的产业集团。
    本书力图在这些方面有所贡献，为私营公司的良性成长提供一些有效的智谋和方案。
同时，也是国内第一部深入分析这个问题的书！
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