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内容概要

尽管你不从事推销，本书也值得你一读，本书汇集了世界上3位最伟大的推销员的推销理念和推销技
巧。

他们是曾经创下吉尼斯世界纪录，被誉为“世界第一”的汽车推销员乔.吉拉德，保险“推销之王”弗
兰克.贝德加以及日本的“推销之神”原一平。
它不仅是一本写给推销员的自我激励与训练教程，而且适合每一个有志成功的人阅读。
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