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内容概要

　　你是一个初学者并且想迅速积聚财富吗？
或许你正在从事全职工作，但想要获取额外收入或找一份新的职业；可能你正债务缠身，又找不到还
清信用卡上欠款的方法⋯⋯
    本书将一步一步地教你，如何通过买入且迅速转售（也即“炒作”）物业以取得资金。
第1章介绍关于“炒作”物业的基本概念；第2章阐述房地产交易的要点；第3、4、5章将指导你如何寻
找目标物业，并通过分析和谈判成功地买入一所廉价的物业。
在接下来的章节中，你将学会如何修缮你买入的物业，为它筹措资金并出售以获得一笔可观的现金利
润。
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作者简介

威廉·布朗切克和罗伯特·达尔斯特伦是美国房地产界知名的专业人士，对房地产销售有非常全面、
深入、独到的研究。
本书是美国房地产界最具影响的图书之一，出版以来深受房地产销售业从业者，以及对销售房地产感
兴趣的人们的普遍欢迎，出版之后长时间高居亚马逊畅销书排行榜。
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发盘第7章 找到购买物业的资金  良好的信用是锦上添花，但不是必需的  使用你自己的现金  借钱  引入
合伙人  让卖方给交易融资第8章 过户程序第9章 改善物业：一笔大买卖第10章 责任与税务问题第11章 
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回权的指导
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