
第一图书网, tushu007.com
<<如何谈判>>

图书基本信息

书名：<<如何谈判>>

13位ISBN编号：9787800732126

10位ISBN编号：7800732126

出版时间：1999-02-01

出版时间：中信出版社

作者：J·M·希尔特洛普 S·尤德尔

页数：156

字数：134000

译者：刘文军

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<如何谈判>>

内容概要

本书是“工商管理精要（第三辑）”的一种。
 谈判是日常工作生活中必不可少的一个组成部分。
管理者在生产经营活动中碰到的问题大部分也要通过谈判来解决。
本书论述了谈判的基本知识和基本方法，首先给出了谈判的基本原则，同时指出了人们在谈判中容易
犯的错误，在此基础上对谈判的过程、集体内谈判和不同文化之间的谈判进行了分析。
为加深读者对所学内容的理解，本书在主要章节后加入了思考题和案例，并在书末利用“工具箱”和
图示对内容作了概括性总结。
     本书内容切合实际，语言精练，文笔生动活泼。
不仅适合管理者使用，也可作为培训教材。
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