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内容概要

这是一本迄今为止在全球范围内关于B2B电子商务最权威、最有影响力的书！
它奠定了B2B交易场的理论基础。
本书曾长时间在亚马逊、巴诺网上书店畅销书排行榜名列榜首。

由于互联网创造了一个千载难逢的机会，将权力从卖方转移到了买方。
以互联网速度迅猛发展的B2B交易场正是这一变化的催发展的B2B交易场下是这一变化的催化剂，它使
企业间的买卖关系发生了革命性的转变。

在这部极具创新价值的力作中，作者分析了正发生在B2B电子商务领域的这场的准确定义，把B2B交易
场与B2B电子商务公司加以区分⋯⋯
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