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内容概要

本书主要内容包括：未来行销发展的趋势——直销、直销经营战略与直销市场、多层直销管理、建立
直销网络、直销商、直销前策略等。
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作者简介

朱强 1965年生
人，北京凌波企业
形象设计所副总经
理。
毕业于清华大
学精密仪器系，并
在上海交通大学获
硕士学位。
著作有
《成功直销锦囊》、
《策划实务全书》
（广告策划分篇主
编）。

甘波 1966年生
人，首都师范大学
副教授，北京凌波
企业形象设计所总
策划。
专业方向：社
会心理学、企业管
理。
曾为家电、眼
镜、化工、食品、电
讯、财会等行业企
业进行CI总策划。

著作有 《CI策划
－企业形象新境
界》、《策划实务全
书》（执行主编）、
《成功直销锦囊》、
《润滑你前进的车
轮―公共关系与企
业竞争力》等。
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