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内容概要

《论当前商业模式理论的不足和新理论的提出》内容简介：商业模式现在成了一个越来越重要的话题
。
有人断言商业模式竞争是企业竞争的最高阶段，也有人宣称21世纪不是产品的竞争而是商业模式的竞
争。
然而，对于现在的商业模式理论，不少商业模式理论似是而非，部分理论实际上是在讲着一些貌似正
确、实则无用的话。
为此，舒释编著的《论当前商业模式理论的不足和新理论的提出》从一个全新的角度大胆地对商业模
式的本质、作用、定义、分析、设计、创新等重要的问题进行系统了阐述。
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作者简介

舒释，男，1969年6月18日生于贵州省贵阳市，1991年毕业于西南政法大学刑事侦查系。
毕业后，在政法系统工作十年，下海经商12年，投资和创办多个小型企业，一直坚持人的知识做到面
上的通达和点上的精深。
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章节摘录

版权页：   因为要把一个部分弄精弄透，就已经很了不起了，要同时进行九个方面的分析，而且还用
的是并不适合的工具，结果可想而知。
商业的不同要素比如战略、营销、人力资源管理、财务管理、流程管理等，对它们进行分析判断都有
各自不同的专门工具，商业模式作为一个最为重要的商业要素，反而没有自己专门的分析工具，就简
单地借用SWOT分析法，这确实不能让人信服。
 二是魏炜、朱武祥两位老师的理论，他们并不严格进行各个部分的分析，而是发现企业有什么竞争优
势，就把它总结为商业模式。
有的是企业定位准确就从定位的角度来总结商业模式，如果是服务好就从服务的角度来总结商业模式
，如果是收费方式好就从收费方式来总结商业模式。
好像所有的竞争优势都来源于商业模式，只要有竞争优势都可以总结为商业模式。
这样做倒是省力，但由于没有严密的步骤、流程和逻辑性，在分析时会不会有遗漏呢？
实践中但凡重视操作的东西都是有严格的步骤和流程的。
保洁员要想长期把卫生间打扫好，必须有严密的步骤和流程；护士打针缺了一个流程、少了一个步骤
可能是会出人命的。
既然把商业模式分成六个部分，在具体分析时对其中的一些部分又避而不谈，这些部分既然没有分析
的价值，那么把这些部分作为商业模式的构成部分又有什么意义昵？
是不是一些本不属于商业模式的东西作者也把它划入了商业模式这个筐中呢？
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编辑推荐

《论当前商业模式理论的不足和新理论的提出》由电子科技大学出版社出版。
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