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内容概要

本书由长期从事国际商务、国际贸易教学的优秀教师和资深的外贸公司经理联手共同研发编写,针对我
国国情和对外商务的特点,通过一系列外贸实战例证,把外贸英语应用和相关的外贸业务知识、切合实
际的谈判策略三者有机地结合起来,力求创新和务实,希望为有关读者提供一本不可
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编辑推荐

《外贸谈判实战》由长期从事国际商务、国际贸易教学的优秀教师和资深的外贸公司经理共同研发编
写，针对我国国情和对外贸易的特点，通过一系列外贸实战例证，把外贸英语应用和相关的外贸业务
知识、切合实际的谈判策略这三者有机地结合起来，力求创新和务实，希望为读者提供一本不可或缺
的手头工具书和参考资料，提高他们的外贸英语口语水平和外贸洽谈综合能力。
本书由翁春颖、袁娅娅任主编。
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