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内容概要

　　信贷业务产生的信用风险是商业银行最主要的经营风险，防范信用风险是整个风险管理体系中的
重要内容。
中小企业贷款是世界性难题，研究与开发相关的信贷技术，是我国商业银行经营管理创新的重要内容
。
　　《商业银行中小企业贷款业务》首先分析了中小企业贷款难的现象与成因，抓住了“破解信息不
对称难题”是解决中小企业贷款难问题这一关键。
随后，《商业银行中小企业贷款业务》系统总结了国内外先进商业银行在解决中小企业贷款问题上的
主要经验，为进一步的研究奠定了实践基础。
在此基础上，《商业银行中小企业贷款业务》系统研究了中小企业贷款的开发与管理问题，主要内容
包括中小企业贷款经营的组织结构选择问题、客户经理队伍的建设与考核问题、激励约束机制问题和
产品与客户政策问题。
《商业银行中小企业贷款业务》还就中小企业贷款的调查与审查问题进行了专项研究，主要内容包括
违约分类、信贷决策的关键要素、交叉检验技术的应用、自制财务报表技术的应用和财务报表还原技
术的应用，等等。
对于中小企业贷款评级中的一些特殊问题，《商业银行中小企业贷款业务》也作了专门研究，主要包
括信用评级的一般方法和中小企业信用评级的特殊内容。
《商业银行中小企业贷款业务》就中小企业贷款定价问题进行了研究，在分析贷款定价的一般决定因
素的基础上，针对中小企业贷款定价提出了相应的解决方案。
最后，《商业银行中小企业贷款业务》研究了中小企业贷款的创新问题，在分析中小商业银行经营模
式的基础上，从关系型融资、抵质押物创新和信用升级角度，对中小企业贷款创新的主要模式和方向
进行了深入研究。
　　《商业银行中小企业贷款业务》创作的目的，主要是在信贷理论指导下，研究与总结商业银行中
小企业贷款业务经营与管理的方法，从而在实践上指导商业银行中小企业贷款业务的发展。
从这个角度来看，《商业银行中小企业贷款业务》的主要内容不仅具有一定的理论意义，更具有相当
的实用价值。
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