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前言

21世纪的世界，是一个丰富多彩、高速发展的世界。
    现在社会上的竞争越来越激烈，每个处于职场中的人的心理都承受着非常大的压力。
这种压力不光来自于工作，更多的还有家庭事业等各个方面。
所以，他们每天都在非常疲惫地工作，加班，起早贪黑。
而他们的目的很简单，就是想多赚钱。
    现在，就有这样一个机会摆在你面前，你还在犹豫什么呢？
    在发展越来越多元化的今天，靠着一根网线，一台电脑就可以赚钱，这样的生活你相信吗？
    随着互联网的普及与发展，网络购物作为一种新兴的购物形式，正逐步挑战着传统的商业模式，并
以超高的增长速度迅速壮大起来。
    不管你是刚走出校门，不想为了求职辛苦奔波的毕业生，还是已经工作，想改变入不敷出的生活状
态的清闲白领，开网店都是一个不错的选择。
    自己开网店，不需要别人来对你指手画脚，不需要在意别人的眼光。
同时也不需要宽敞明亮的办公室，不需要很大的资金投入，也不需要招聘大量人员，甚至不需要高学
历、高能力。
你只需要一根网线，一台能上网的电脑，懂得电脑的基本操作，就可以成为众多网络卖家的一员，从
而开启你的创业之路。
    开网店虽然有这么多的好处，但是，话说回来，世界上没有什么事情是随随便便可以成功的。
开网店也是一样，想要开一家成功的网店也需要你付出勤劳的汗水，同时，也需要一定的技巧。
    对于新手而言，怎样开一家网店，是一个非常令人头疼的事情。
它前期涉及市场调查、进货渠道、网店装修、布局技巧等各个方面的问题。
而真正等到网店开业，如何看好自己的网店，怎样做才能有好的信誉，如何为自己刷信用都是需要面
对的问题。
    当你步步为营走向了成熟，当一颗颗红星积累成皇冠，你是否有了更高的目标又不知如何下手？
当网店遭遇淡季的惨淡经营，你是否懂得让淡季不淡的经营秘诀？
未来电子商务的发展趋势会怎样？
你该如何在发展迅速的电子商务中捍卫自己的不败之地？
这都是你在未来需要面对的事情。
    看了以上这些问题，对于想开网店的你是不是有一点望而却步？
别担心，你以上所有的顾虑，这本书都会替你解决。
通过这本书，你能够学到开网店的各个方面的技巧。
对于想开好网店的你而言，这本书将会是一个非常值得信赖的好帮手。
    准备好了吗？
一起出发吧，通过自己的努力，做一个人人都羡慕的超级卖家！
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内容概要

　　本书通过99个经典案例，包括明星网店案例，手把手教您开网店，手把手教您在网络上赚钱。
本书第一篇主要教您如何选择适合自己的网店类型与平台；第二篇教您网店装修及发货、推广技巧，
帮您顺利完成网店上的第一笔交易；第三篇告诉您网络旺铺背后的玄机，助您网店获得100%的好评，
小心避开网络诈骗的陷阱；第四篇我们教您如何锦上添花，把网店的事业做得更强更大。
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章节摘录

版权页：（4）卖家义务及违规处理。
①卖家只要承诺参加“7天无理由退换货”服务，就必须按这个规则提供售后服务，并严格遵守。
②若买家向卖家提出“7天无理由退换货”，卖家需积极响应，并主动协商，根据淘宝要求提供相关
证明，以期双方自愿友好地达成退货退款协议。
③当淘宝使用保证金强制卖家履行其“7天无理由退换货”服务承诺，即视为卖家违规。
淘宝有权给予卖家相应处罚。
④如买家提出“7天无理由退换货”的申请发生于买家在收到货后申请退货的退款过程中（以买家在
退款协议中选择“已经收到货”且“我需要退货”的选项为准）。
卖家必须按照这个规则做好售后服务，如果卖家拒绝履行“7天无理由退换货”的承诺的情况下，淘
宝有完全的权利按照本规则流程进行处理。
⑤如买家提出以“7天无理由退换货”为退货原因的退款申请时，卖家需在3天内点击同意买家的退款
协议，超时则自动达成退款协议。
⑥如买家提出“7天无理由退换货”的申请发生于买家已点击交易成功付款完毕后。
或发生于货款因支付宝服务付款流程中的到期强制打款规定而被强制打款后，在卖家拒绝履行“7天
无理由退换货”的承诺的情况下，淘宝有完全的权利依其独立判断使用保证金强制卖家履行其“了天
无理由退换货”的承诺。
（5）卖家退出“7天无理由退换货”服务流程。
①卖家可以在“我的淘宝——我是卖家——消费者保障服务”页面申请退出“7天无理由退换货”服
务，淘宝收到该申请后，卖家即退出本服务项目。
②卖家在退出本服务项目前产生的交易导致的赔付申请，淘宝有权按照本这个规则的规定进行处理。
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编辑推荐

《教你开一家稳赚不赔的网店》编辑推荐：网店高手不外传的经营秘笈，《教你开一家稳赚不赔的网
店》毫无保留地全盘托出、全面解析，为店主们提供切实有效的解决办法。
内容最翔实、案例最新颖、步骤最详细的网上开店实战宝典。
也许你很年轻，也许你没有开店经验，也许你的创业资金不多，那么，不妨学着在网上开一家小店吧
，财富人生将从这里开始。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<教你开一家稳赚不赔的网店>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


