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前言

犹太文明流传几千年，犹太民族也在世界各地流浪了几千年，他们或许没有留下雄伟壮观的宫殿和建
筑，但却留下了无与伦比的智慧，而这些智慧正是犹太人一切财富的根源。
犹太人就是凭借着这些智慧获得了“世界第一商人”的美誉，在财富领域取得了让世人刮目相看的成
就。
在西方有句话：“如果你不了解犹太人，就不了解财富。
”犹太人对世界财富产生了如此重大的影响，以至于有人夸张地说：“三个犹太人坐在一起，就可以
左右世界的经济。
”对于犹太人的财富，有一个十分经典的说法：“世界的钱在美国人的口袋里，但美国人的钱在犹太
人的口袋里。
”犹太人是如此之优秀，让世界为之震惊。
谜一样的犹太人，之所以能够让全世界为之瞩目。
是因为他们所拥有的惊人财富和奇异的赚钱能力。
这个伟大的民族，他们在世界上是人口极少的民族，但却掌握了庞大的资产；他们受尽凌辱，四处流
浪，倍受打击却不屈不挠；他们没有多少资本，但却惊人的富有，始终处于金钱的顶峰和权力的中心
。
千百年来，犹太人创造了人类历史上最让人叹为观止的巨额财富。
一直以来，犹太人的致富本领都是大家非常关注的话题，几乎所有的人都对犹太人如何创造如此巨大
的财富产生了浓厚的兴趣。
但是犹太商人们在对自己掌握的巨大财富深为自豪的同时也讳莫如深。
千百年来，他们发财的秘密和技巧从来不为外人所知，世人常常对他们如何致富的神奇秘诀感到不可
思议的震惊和羡慕。
那么，犹太人挣钱的艺术到底是什么呢？
其实，犹太人之所以能够更能挣钱，就在于他们比别人更善于算计。
他们拥有很高的智慧和丰富的知识，同时这些智慧和知识和他们与生俱来的赚钱本领巧妙地结合在一
起，使他们能够发现很多赚钱的技巧，掌握很多赚钱的准则。
还有最重要的一点是，他们对于金钱的态度。
犹太人认为，钱不是什么可耻的东西，钱是对神的礼物。
拥有足够的金钱，你就可以买到做人的尊严，可以买到比较高的社会地位。
因此要获得平静的生活，在精神上愉快，首先要有足够的金钱。
因为，有了钱你才可以过得舒服，心情才会好。
不信你看，贫穷的人脸上总是写满了生活的沧桑和苦难。
没有好的生活，就没有好的心情，人就容易颓丧和衰老更谈不上幸福人生。
在犹太人眼中，金钱是人生重要的工具，每个人都应该拥有金钱。
他们把钱和上帝联系在一起，认为没有钱就连献给上帝的礼物都没有。
在他们看来，金钱就是成功的标志，就是实现人生价值的工具。
犹太教说，金钱是给美好人生的祝福，也是人给上帝的礼物。
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内容概要

　　谜一样的犹太人，之所以能够让全世界为之瞩目。
是因为他们所拥有的惊人财富和奇异的赚钱能力。
这个伟大的民族，他们在世界上是人口极少的民族，但却掌握了庞大的资产；他们受尽凌辱，四处流
浪，倍受打击却不屈不挠；他们没有多少资本，但却惊人的富有，始终处于金钱的顶峰和权力的中心
。

　　那么，犹太人挣钱的艺术到底是什么呢？
其实，犹太人之所以能够比更能挣钱，就在于因为他们比别人更善于算计。
他们拥有很高的智慧和丰富的知识，同时这些智慧和知识和他们与生俱来的赚钱本领巧妙地结合在一
起，使他们能够发现很多赚钱的技巧，掌握很多赚钱的准则。
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作者简介

　　朱新月，毕业于首都师范大学历史系。
2001年与汪求先生、张明帅先生创办了北京博士德知识传播机构，共同策划出版了《细节决定成败》
、《精细化管理》、《笑着离开惠普》、《可以平凡不能平庸》等畅销书，共同推动中国企业走向精
细化管理，推动中国社会进入精细化时代。

　　著有：《35岁以前决定你的一生》、《命运曲线》、《追随者》、《触摸幸福的16堂课》。
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书籍目录

第一章 上帝宠爱的淘金者，为何能以核裂变的速度创造财富
　1 最长的路是从心灵通往钱包
　2 书中自有黄金屋，智慧是谁都抢不走的财富
　3 赚钱犹如针挑土，即使1美元也要赚
　4 留意生意场上的每一个细节，把运气变成财气
　5 定下赚钱的目标，动手动脑就一定能做到
　6 反应速度是赚钱的法宝：认准了就果断出击
　7 从信息中捕捉商机的“金钱猎犬”
　8 精打细算地安排时间，惜时如金
　9 操纵和把握流行趋势赚大钱
　10 用心敲开财富之门
　
第二章 为什么你不是犹太人——犹太人想的跟你不一样
　11 犹太生意经中的两大法则
　12 吝啬是犹太人眼中的美德
　13 健康是最重要的本钱
　14 苦难是最大的财富
　15 善于思考，三思而后行
　16 以柔克刚，温柔也是生意之道
　17 做堂堂正正的精明商人
　18 生意场中百无禁忌
　19 寻找法律的漏洞，在法律允许的范围内投机
　20 切莫好高骛远，要追求实实在在的东西
　
第三章 最应该复制的犹太人十大赚钱铁律
　21 用四肢只能赚小钱，用脑子才能赚大钱
　22 “薄利多销”不错，但绝不可放过“厚利适销”
　23 智慧与金钱并举，善于用活智慧
　24 知难而进，迎难而上，付出就会有回报
　25 学会“推销自己”，与人和睦相处
　26 把自己变成一个高财商者
　27 唯有现钞最实在，犹太人的现钞主义
　28 立足于赚钱而不是攒钱
　29 学会忍耐，注意买卖中的“度”
　30 追求双赢，一笔生意，两头赢利
　
第四章 黄金心态：犹太人的赚钱圣经
　31 切莫怨天尤人，因为不存在“上帝的安排”
　32 用诚信打造自己的信用金笔
　33 罗马不是一天建成的，不要急于求成
　34 制定明确的目标，为之不懈奋斗
　35 对想要的绝不退让，要敢于说“不”
　36 办法总比困难多，凡事都有解决的窍门
　37 不要计较一时的得失，放长线钓大鱼
　38 细心观察创造财富的奇迹
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　39 开锁不能总用钥匙，解决问题要突破常规
　40 从“无用”中发现“有用”的价值
　
第五章 人脉投资：犹太人心照不宣的“情感”赚钱术
　41再穷也要站到富人堆里
　42成功不在于你知道什么，而在于你认识谁
　43友谊是陈年老酒，愈饮愈醇
　44借钱给朋友等于掏钱买敌人
　45犹太人的团结精神
　46人脉即钱脉，交往是经商的重要资本
　47创造机会，和尽量多的人交朋友
　48善于沟通，就是善于创造财富
　49犹太人的交友原则
　50获得利益的最好方法就是让对方为自己着想
　
第六章 经商准则：揭开犹太人最鲜为人知的商业准则
　51 以善为本，博取消费者的好感
　52 男人赚钱，女人花钱，让女人动心就会有收获
　53 “吃”是世界上最大的生意，善于在嘴巴里寻找商机
　54 抢先占领市场的风险管理家
　55 明亏暗赚，声东击西
　56 用“心理暗示术”操纵消费者的心理
　57 发掘手下人的能力，使每个人都成为挣钱英雄
　58 节俭与慷慨偕行，诚信与机智相伴
　59 抬高价格赚钱的秘密
　60 敢于借贷、善于借贷的“借鸡生蛋”术
　
第七章 管理定律：犹太人烂熟于心的十大管理定律
　61 爱迪生思维：失败是成功之母
　62 马太效应：一定要让自己成为行业的领头羊
　63 奥卡姆剃刀定律：解决根本问题
　64 手表定理：一个人不能让两个人指挥
　65 木桶定律：水桶能装多少水，完全取决于它最短的那块木板
　66 酒与污水定律：及时清除团队中的消极分子
　67 马蝇效应：再懒惰的马，只要有马蝇叮咬，也会精神抖擞
　68 鲦鱼思维：不随大流学会独立思考
　69 弗罗伦斯思维：目标好似灯塔，够亮才能引航
　70 因果思维：成与败，必有因
　71 相关思维：没有任何事物能够孤立地存在
　
第八章 谈判法则：犹太人四两拨千斤的嘴巴咬钱术
　72 让自己成为别人后，再谈判
　73 拿出几套具有杀伤力的方案，心中始终要有一本账
　74 灵活掌握，拒绝一口价
　75 摸清对方隐藏的“底牌”，挖出有用的秘密
　76 沉默是金，有时无声胜有声
　77 在原则下灵活变通
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　78 没有谈判，生活就无法继续
　79 耐心寻找双方的调和点，一步一步解决问题
　80 越谨慎，越受益
　81 利益当前，“面子”算什么
　
第九章 靠钱赚钱：犹太人复利的“王道”与“霸道”
　82 高风险，高回报
　83 投资是一种更高明的理财
　84 摸准融资诀窍，把别人的钱拿过来
　85 私营公司的融资策略
　86 用别人的鸡下自己的蛋
　87 坚持“不作存款”，把死钱变成活钱
　88 第三只手借势法打造自己的品牌
　89 只有傻瓜才拿自己的钱去发财
　90 胆大心细，迅速出手，作出惊人的投资
　91 “负翁”没有什么了不起
　
第十章 犹太人藏在《塔木德》里的终极赚钱秘密
　92 上帝福佑遵守契约的人
　93 诚实是经商的最高法则
　94 机遇就是瞬间的命运
　95 尽量多看几步，才能运筹帷幄、决胜千里
　96 商人都是理性主义者，决不感情用事
　97 逆风飞扬，在危机中寻找希望
　98 撒种眼泪，收获金钱
　99 不断超越自我，迎接全新挑战
　100 做个无所不知的杂学博士
　101 价值不菲的“一分钟”
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章节摘录

版权页：插图：利用自己的优点一次，一位犹太老人主动为一位农夫的儿子说媒。
他对农夫说：“我为你物色了一位最好的儿媳，这姑娘是罗斯切尔德伯爵（著名银行家）的女儿。
”农夫听后，高兴地说：“那太好啦！
”犹太老人又找到罗斯切尔德伯爵，说：“我为你女儿找了一个万里挑一的好丈夫。
”罗斯切尔德伯爵婉拒道：“我女儿还太年轻。
”犹太老人说：“可这小伙子是世界银行的副行长。
”“噢，如果是这样，那当然好啦！
”最后，犹太老人找到世界银行行长，说：“我给你找了位副行长。
”行长为难地说：“我们已经有足够的副行长了。
”犹太老人：“可是，你知道吗？
这位年轻人是罗斯切尔德伯爵的女婿。
”一听此言，世界银行行长欣然同意。
培训瓦工二次大战后，美国建筑业大发展，砖瓦工价码看涨，这对失业者来说是个难得的机遇。
一贫如洗的迈克为了生计也由明尼亚波利来到芝加哥。
他看到招工广告后，却没有投入应征当砖瓦工的竞争洪流中，而在报纸上刊登了“你能成为瓦工”的
广告。
迈克租了一间店铺，请来一位瓦工师傅，买来1500块砖头和一堆砂石做教材，开展培训业务。
许多工人蜂拥而至，出高价受训。
结果，迈克10天就获利3000美元，等于一个瓦工200天的收入。
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编辑推荐

《犹太人笔记本里的101个赚钱秘密》编辑推荐：犹太人笔记本里的101个赚钱秘密作为全世界公认的
“第一商人”，犹太人的成功秘诀究竟是什么呢？
犹太人为什么会赚钱？
打开犹太人的笔记本吧，看看他们赚钱的101个秘密，看看他们独特的经营理念、商业技巧，你学会了
多少？
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名人推荐

中国人喜欢攒钱,西方人热衷花钱,只有犹太人精于赚钱。
他们认为:唯有运用智慧赚钱,才是真正的致富之道。
他们的经商智慧风靡全球,造就了无数的商业巨子。
本书通过解读犹太人精妙绝伦的经商之道,从人性、道德、宗教等深度视角探讨了金钱的意义,从而帮
助我们拥有经商的头脑,像犹太人一样去赚钱!赚钱不仅是一种谋生手段，更成为人们的一种社会和心
理的概念，承担着人们的希望与恐惧、理想与价值观，成为一个人的自我观感、自我尊重，以及对才
智评价的中枢。
世界上有这样一群人，他们最精明、最勤劳、最坚忍。
他们在世界人口中所占的比例仅为0.3％，但却掌握着世界经济的命脉，获得了l7％的诺贝尔奖，赚取
了世界上30％以上的财富。
他们是谁？
——他们就是犹太人。
犹太人的确是一个伟大的民族。
在美国200名最有影响的名人中，犹太人占一半；在美国名牌大学教授中，犹太人占三分之一；在美国
律师中，犹太人占四分之一；在美国文学、戏剧、音乐的一流作家，犹太人占60％。
全球最有钱的企业家，犹太人占一半；美国的百万富翁中，犹太人占三分之一；《富布斯》美国富豪
榜前40名中，犹太人占18名；美国国会参议员中，犹太人占10名；美国国会众议员中，犹太人占27名
。
石油大王洛克菲勒，金融大鳄索罗斯，华尔街的金融巨子摩根，红色资本家哈默，报界之王普利策，
⋯⋯这些站在金字塔尖的人都是犹太人的杰出代表。
这一个个耳熟能详的名字背后都有一个传奇的财富故事。
所以，正确把握金钱的密码和价值，懂得赚钱的哲学，对于每个人都至关重要。
犹太人作为全世界公认的“世界第一商人”，几千年历尽艰辛和屠戮，掌握了丰富而系统的赚钱经验
和智慧，对于每一位读者都会产生巨大的启发。
这是一本描述了犹太人数百年社会发展的举世经典，一本塑造了一个智慧民族的巨著，一本成就了马
克思、爱因斯坦、弗洛依德、洛克菲勒、巴菲特、格林斯潘⋯⋯成功人士必备的传世典籍。
这是一本透视犹太人钱袋奥秘的教科书,但又绝不仅仅局限于金钱本身。
它从更深的人性、哲学、道德层面,对财富、贫穷、拥有、慈善、竞争、公平交易、礼物等进行了不落
俗套的探讨,给人耳目一新的震撼力,使人们对财富有了更加客观、通透的认识。
它没有赚钱的方法,却能帮你树立正确的财富观,使你的生活真正富足起来;它没有煽情的说教,却能激发
你内心深处的责任感,使你的生命更有价值;它没有精确的计算,却能为你测量出金钱与心灵的距离,使你
的人生更加幸福。
深刻、透彻、客观的论述中闪耀着智慧的光芒,使人们真正意识到财富与责任并存,任何过度追求财富
或造成严重匮乏的行为,都会对市场形成压力,最终减少财富的总量。
翻开这本书，您会感受到一个富有智慧而又务实的民族所具有的睿智和幽默：您会惊叹人的思想竟然
可以是完美地将赚钱的智慧和做人的智慧融为一体：您会赞叹世界上居然有这样一群对于金钱的本质
锲而不舍的人。
犹太人之所以成为“世界上最精明的人”，犹太商人之所以成为“世界第一商人”，就是因为他们勤
劳勇敢、善用心计。
犹太人赚钱的艺术到底是什么呢？
其实，犹太人之所以能够更能赚钱，就在于他们比别人更善于算计。
他们拥有很高的智慧和丰富的知识，同时这些智慧和知识和他们与生俱来的赚钱本领巧妙地结合在一
起，使他们能够发现很多赚钱的技巧，掌握很多赚钱的准则。
2011年7月由北京博士德文化发展有限公司策划，有北京理工大学出版社出版的《犹太人笔记本里
的101个赚钱秘密》现已上市，本书通过对犹太人赚钱经验的提炼和总结，共总结出101个赚钱秘密，
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希望让每个读者都可以学习和运用这些财富密码。
阅读本书，您将了解犹太人赚钱的秘密，学会犹太人的赚钱智慧。
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