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内容概要

每一天，人们都在尝试着说服别人：想让爱人温柔宽容，想让孩子听话懂事，想让邻居通情达理。
每一天，我们都在面对说服的挑战。
这种挑战，既针对一个人的口才，更针对一个人的心理承受力和博弈手段。
　　怎样才能让别人听从我们的意见？
这一问题的答案在本书中得到揭晓。
本书为你揭示说服他人的策略，给你掌控人心的力量。
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智慧　心理测试：测测你的性格
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