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前言

一提起驴子，估计大家马上就会想到驴子被蒙着头拉磨的样子，觉得很可笑，很多寓言故事也是一直
把驴子作为嘲笑的对象。
人们经常会问，世界上最蠢的是什么？
答案是：驴子，蠢驴蠢驴嘛！
可是，看完作者第十三篇“行者无疆”里的那个驴子的故事。
大笑之后，又不由得喜欢上了那个驴子和那个自称为驴子的人。
故事讲的是一头驴子掉进地窖，村里面的人都来围观嘲笑，扔之以石头、土块，驴子利用人们扔进来
的石头和土块，不断地夯实窖底，最终从地窖一跃而出。
而那个自称为驴子的员工，也是在面对困境和凶险时，踏踏实实、埋头苦干、一往无前，克服了自身
的不足和缺陷，最终得以笑傲职场。
驴子掉进地窖尚能利用“资源”，化不利为有利而得以脱身，我们在社会、职场、人生中又何尝不是
时常面对逆境和困惑，我们又将如何面对呢？
作者以大道至简作为核心思想，主要阐述了职场人的处事方式和工作方法，正如书中形容一位董事长
那样：给人一语道破天机的感觉。
寥寥十三个章节，却基本涵盖了整个企业管理和职场哲学，跨度之大，角度之独特，令人惊叹。
掩卷沉思，恍惚得到十三招武林秘籍，心灵明亮，一夜之间，已踏人了职场人生的最高境界，让人有
一种跃跃欲试的冲动。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<掉进地窖里的驴子>>

内容概要

一个驴子不小心掉进地窖，村里的人都来围观嘲笑它，扔之以石头、土块，驴子利用人们扔过来的石
头和土块不断地夯实窖底，最终从地窖一跃而出。
我们身边也有许多像这个驴子一样的员工，面对困境和凶险，他们踏踏实实、埋头苦干、一往无前，
最终得以笑傲职场⋯⋯

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<掉进地窖里的驴子>>

作者简介

　  徐新松，企业管理实战派资深专家，资深咨询师。

  　15年职海沉淀，从民营企业到国内外上市公司。
有全方位从业经历，从业务员到上市公司总经理。
分管过市场、销售、人事、财务、生产、研发、采购。
主持过全球多个亿元以上项目，先后在多家国内外上市公司任营销总监、副
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章节摘录

插图：我们先来看一个发生在工作中的真实案例：深圳一家做楼宇智能化的公司基于对当时市场的调
研，2002年和香港一家公司合作，推出了一款“智能家具”的新产品。
这款产品定位的是高档楼盘，价格昂贵。
当时产品并不是很成熟，在系统集成与工程的市场上，甚至很多人都没有基本的概念和了解。
产品投放市场之后，转眼半年过去了，市场一直没有被打开，销售业绩基本为零。
考虑到可能是销售团队的问题，公司又招聘了一位产品营销总监，共同开拓市场。
老板把原来的销售团队定为销售一部，新成立的团队作为销售二部。
原来的销售总监对新来的那位总监埋怨：“公司对新产品投入太少，各部门也不积极配合，产品到目
前为止还存在一些质量问题，老板成天就知道发脾气，就算是他自己亲自搞，我想结果也不会好到哪
里去！
”他话中的潜台词就是，在他看来，新来的总监就更不用说了，结局早在他意料之中。
一个月过去了，新的销售部门完成了几件事情：团队建设完毕；成功地组织了一次由几十家业内公司
参加的代理商招商会，签订了5家省级代理；首月回款100多万。
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编辑推荐

《掉进地窖里的驴子》：最真实的职场教科书，求职者的导师，打工者的灯塔，管理者的知音。
剖析真实企业案例，倡导简约经营管理。
全方位的深度探索，解读13类职场困惑。
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