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前言

相信每一位销售人员都志在成功，并坚持不懈地追求着成功。
然而，仅仅凭借着自己的努力就可以取得成功吗？
答案是否定的。
因为在当今竞争日益激烈的时代，仅仅凭借着满腔热情已很难找到自己的立足之地，每一个销售人员
都遇到过仅凭一己之力办不了事的情况，因此，每一位成功销售人员都是借助着他人的力量来实现自
己的目的，也只有如此，才能真正达到自己所想要的结果。
    正所谓：“篱笆立靠桩，人立要靠帮。
”身为销售人员，就必须要学会建立个人的人际关系网。
人脉乃是一个销售人员成功的关键，更是一笔无形的财富，是一个销售人员通往成功的必经之路。
曾经有一项调查显示：一个人所赚财富有15％来源于知识，而有85％来源于人脉。
销售人员的成功与否与所拥有的人脉存在着极大的关系，人脉越庞大，销售人员的能力便越强大。
    对于一个销售人员而言，若是没有良好的人际关系，即使能力再出众也会处处受到限制。
在当今销售界，人脉可谓关系着一个人的生存与发展，有关系者便可以获得很好的发展；而没有关系
者则只会被销售市场所淘汰。
销售人员只有努力打造自己的人际关系网，并善于利用这张关系网，才能更好地立足销售市场。
    所谓的人脉实则是人际关系，销售人员只有拥有良好的人脉方能发挥超强的能力，离开了人脉便无
法取得良好的业绩。
无论处于哪种行业，都必须有良好的人际关系，再展现出出众的能力，那么，想要取得很好的业绩就
不是难事。
事实上，机会与运气并不是每一个人都能够成功把握的，之所以一些人可以在逆境中披荆斩棘地走出
来，而另一些人在面对困难时从此一蹶不振，很大一部分原因是因为拥有不同质量的人际关系网。
有了良好的人际关系作支撑，机会与运气便会时常降临；而离开了良好的人际关系网，只会与运气与
机会无缘。
    在这个世界上，人际关系都是建立起来的，并通过不断维护得以完善。
因此，作为销售人员，若想将自己的产品推销出去，首先要做的便是为自己铺就一条宽阔的人脉之路
，从人际关系出发开启成功销售的大门。
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内容概要

《成功的销售从人脉开始》讲述了机会与运气并不是每一个人都能够成功把握的，之所以一些人可以
在逆境中披荆斩棘地走出来，而另一些人在面对困难时从此一蹶不振，很大一部分原因是因为拥有不
同质量的人际关系网。
有了良好的人际关系作支撑，机会与运气便会时常降临；而离开了良好的人际关系网，只会与运气与
机会无缘。
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章节摘录

版权页：   行走于销售行业，作为一名销售人员的你若想达到无往不胜、左右逢源的最高境界，你就
必须是一个能“吃得开”的人，就像富兰克林所说：“对成功起着关键性作用的便是要懂得如何搞好
人际关系。
”这句话同时也说明了，销售人员若想获得常人无法获得的成功，就必须努力铸造良好的人脉，不断
提升自己的人缘，为自己赢得好的口碑。
而这一切，都源于好形象。
好形象给人以可信赖感，给人留下深刻的第一印象，从而使你与别人的关系融洽，形成好人缘。
要知道，好人缘的打造可以令你更具竞争力。
因为好人缘属于一种好资源，而好资源便造就了你强大的竞争力与亲和力，从而为你吸引更多客户的
关注与信赖。
从这种程度上来看，好人缘又对销售人员的成功起着决定性的作用，更是关系到销售人员财源的重要
因素。
 徐翎是一名服装公司的推销员，她是一个各方面能力都非常强的人，而且有着非常好的口才，她所在
的服装公司，几乎没有不认识她的，而且她的上司对她也非常好。
尤其是那些与她接触过的客户，没有一个不被她所打动的。
然而，正当徐翎的事业如鱼得水之时，她却犯了一个非常大的错误。
这一错误害得她差点被炒鱿鱼。
 尽管最终公司领导决定让徐翎继续在公司工作，但是徐翎还是决定辞职。
在辞职之后，她又开始重新找工作。
但是，工作并不是那么好找的。
在徐翎离职的那段时间里，以往每天都忙忙碌碌的她，一下子没有任何事情可做，此时的她才深深意
识到自己辞职的决定太过仓促，在自己没有做好任何准备的情况下，就选择了离职，真是太冲动了。
 正当徐翎十分痛苦的时候，她的电话铃响了。
接通了电话，一下子聊了一个多小时，徐翎才将电话挂掉，原本精神不振的她，此时嘴角露出了微笑
。
在此之后，徐翎又接连接到了好多电话，其中有一些是自己以前的同事打来的，一些是客户打给自己
的，每次在接完电话之后，徐翎脸上的笑意便会增加一分。
因为不管是以往的同事，还是以前的老客户，他们打电话来都是安慰、鼓励她的，并且有给她出主意
的，甚至还有一些人给了她很多电话与公司地址，让徐翎去找这些关系。
很快，在同事与老客户的帮助下，徐翎找到了一份非常好的工作。
 此时的徐翎深深体会到好人缘带给自己的好处，以前之所以乐于与他人交往，只是单纯地想与他人做
朋友，她从来都没有想过会有这么一天，当自己遇到困难时会有那么多人主动帮助自己。
这让徐翎深悟到好人缘为自己添加了一笔无形的财富。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<成功的销售从人脉开始>>

媒体关注与评论

想有更多人脉，把75％时间用在不认识的人身上。
——乔吉拉德    销售就是不断地去找更多的人，以及销售给你找的人。
世界一流销售训练大师——汤姆霍普全斯    销售领域里得到最高业绩的一个概念就是“摇钱树”概念
。
人脉销售就是一个开枝散叶，开花结果的过程。
世界一流效率提升大师——博恩崔西    “像爱自己那样爱别人”，这就是确立人脉关系的要谛。
日本推销之神——原一平
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编辑推荐

《成功的销售从人脉开始》介绍在这个世界上，人际关系都是建立起来的，并通过不断维护得以完善
。
因此，作为销售人员，若想将自己的产品推销出去，首先要做的便是为自己铺就一条宽阔的人脉之路
，从人际关系出发开启成功销售的大门。
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名人推荐

想有更多人脉，把75％时间用在不认识的人身上。
 ——乔·吉拉德 销售就是不断地去找更多的人，以及销售给你找的人。
 ——汤姆·霍普金斯 销售领域里得到最高业绩的一个概念就是“摇钱树”概念。
人脉销售就是一个开枝散叶，开花结果的过程。
 ——博恩·崔西 “像爱自己那样爱别人”，这就是确立人脉关系的要谛。
 ——原一平
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