
第一图书网, tushu007.com
<<国学与直销>>

图书基本信息

书名：<<国学与直销>>

13位ISBN编号：9787563934584

10位ISBN编号：7563934588

出版时间：2013-4

出版时间：北京工业大学出版社

作者：余泓江

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<国学与直销>>

前言

20世纪70年代以来，西方管理学受其局限性的影响，出现了诸多问题，为克服这种危机，学界及商界
开始求助于东方文化。
    日本在“二战”后崛起，70年代末其经济成就跃居世界第二位，尽管现在已被中国超越，但在当时
仍让世界为之一惊。
日本崛起的真正秘诀是：“和魂洋才”，即“东洋道德，西洋技术，表里兼谙，粗细不遗”。
他们60年代学习《孙子兵法》，70年代学习《三国演义》和《易经》⋯⋯著名企业家松下幸之助，其
管理哲学就是中国的《易经》；声名日隆的稻盛和夫，其经营管理的成功在于对传统文化的有效运用
。
韩国，1962—1980年，人均国内生产总值从几十美元攀升至2000多美元，迅速成长为亚洲四小龙之首
，创造“汉江奇迹”。
新加坡前总理李光耀在卸任后回答记者采访时说：“唯一的遗憾，就是当年没有更重视儒家文化。
”这几个国家的成功，一个重要原因就是把博大精深的儒家传统文化和现代西方文明相结合。
    2008年，起源于美国次贷危机，蔓延于世界的金融危机，严重阻碍了世界经济的发展。
面对这次影响深远的金融危机，温总理2009年2月2日在英国剑桥大学演讲时指出：“道德缺失是导致
这次金融危机深层次的原因，一些人见利忘义，损害公众利益，丧失了道德底线。
我们应该倡导：企业要承担社会责任，企业家身上要流淌着道德的血液。
”道德是中国传统文化的核心价值观之一。
    面对一次又一次的自然灾害和金融危机，许多仁人志士为之担忧。
1988年，75位诺贝尔奖获得者在巴黎会议上探讨如何解决21世纪人类的种种危机，结论是：回到2500
年前的中国，向孔老夫子学习智慧。
并一致推崇孔子的名言“己所不欲，勿施于人”为普世宣言。
时至今日，全球各著名大学陆续开设汉学专业。
世界各国纷纷成立孔子学院，目前已超过500家。
我们也深信，弘扬继承智慧的传统文化，可以挽救这个岌岌可危的世界。
    本人致力于中华传统文化的研修，将国学和直销结合，弘扬厚德载物、和谐中国的传统文化，在讲
学当中，感觉到中国直销已慢慢远离“术”的层面，慢慢临近“道”的层面。
有时直销不需要技巧和方法，因为太多的技巧和方法反而是一种障碍，我们需要静下心来学习老祖宗
的智慧。
    国学是中国直销人的根和脊梁，也是中国直销人的曙光和希望。
更是我们直销人的骄傲。
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章节摘录

版权页：   自我修炼和直销 近几年，无论是国内奶业危机，还是频频曝光而又屡屡发生的煤矿事故问
题，无一不与企业领导者的价值观有关。
美国通用电气的前首席执行官杰克·韦尔奇曾直言：“员工的价值观与企业价值观的违背，可能导致
企业崩溃。
”这句话确实值得企业家们好好反思一下。
企业价值观为什么会出现问题，那是因为他没有好好修炼自己。
作为一个领导者，首先要做的事情就是修炼自己的道德，修炼自己的心灵，修炼自己的言行。
 学过禅宗的人都知道这句话：身如菩提树，心如明镜台，时时勤拂拭，勿使惹尘埃。
慧能写的是最好的：身如菩提树，心如明镜台，本来无一物，何处惹尘埃？
所以怕的就是你执迷不悟，为什么会执迷不悟，那是因为你修行没到家。
 孟子说：“君子所性，仁义礼智根于心。
”人要有恻隐之心，要有修炼之心，恭敬之心，是非之心，真诚之心。
有些理念必须改变，西方有很多理念，比如说商场如战场，这并没有说到本质。
经商哪有一个人靠狡诈能把事业干得久的？
不管是耶稣、释迦牟尼、孔子，都是以博爱、以仁爱作为核心理念，因为他们的博爱使他们的事业千
年不倒。
 领导者，首先要进行自我修炼，先修身，然后才能领导别人。
孔子曾经说过：“其身正，不令而行；其身不正，虽令不从。
”中国领导力学说一直强调的就是修身。
 领导者要做好自我管理，一定要“谨守五事”。
“谨守五事”的说法出自《周书·洪范》。
 意思是说，作为一个领导者，有五件事情首先要自我管理好。
这五件事一曰貌，二曰言，三曰视，四曰听，五曰思。
 一曰貌，指容貌恭敬 注意容貌，容貌恭敬就能严肃，态度要谦虚、和蔼可亲。
作为领导者，要注意自己的仪容仪表，不能蓬头垢面、不修边幅，也不能随随便便地穿戴打扮，要让
人看起来像个领导者。
 一家研究所招聘了一个做行业研究的女研究员，她原来在一家证券公司做行业研究。
有一次，研究所领导刚好路过她的工位，发现她把鞋脱了，两只脚搭在桌子上，仰坐在自己的座位上
看书。
一看领导来了，她赶紧把鞋穿上了。
领导有些不高兴，在事后一次与她聊天的时候说：“你当时在办公室，把鞋脱在地上，两只脚搭在桌
子上，不觉得难看啊？
”她一听赶紧解释：“真不好意思。
我原来在单位工作的时候，我的部门经理一上班两只脚就在桌子上。
” 这种坏习惯，人们一看就会，一会就做，一做就能做到底，而且能够传递到下一个单位来。
心理学上有一个1：4定律，就是说如果做好事的传播速度是1，那么做坏事的传播速度就是4。
这就是我们平常所说的：“好事不出门，坏事传千里。
”她原先单位的部门经理，连话都不用讲，只是把脚往桌子上一放，别人的脚也就跟着上到桌子了。
这就是不好的“貌”带来的恶劣影响，因此管理者一定首先要注意自己的“貌”。
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编辑推荐

《国学与直销:运用国学的智慧,点亮直销人生》编辑推荐：作者作为业内知名的专家和畅销书作者，
有广泛的知名度和读者群体。
内容语言简洁，方法实用。
书中提供的方法都是经过验证，证明有效的，读者拿来就可以用，用了就有效。
《国学与直销:运用国学的智慧,点亮直销人生》从国学中挖掘直销的智慧和方法，协助直销人的直销
之路走得更稳更高更远。
重塑直销人之尊严，缔造直销人之佳绩。
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