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内容概要

《最轻松的投资心理学》内容简介：我们想要成为投资大师吗？
想要成为一名成功的投资大师，就要掌握好投资所必需的素质与法则。
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章节摘录

版权页：   哈默定律：只要人有需求，投资就永远存在 传统的商人都会念这样一句生意经“有买的才
会有卖的”。
也就是说，市场的形成一定会导致商家的出现，而商家所要做的事情，就是发掘和开拓潜在市场。
这种根据市场需要，或者说根据人的需求来进行市场分析的方法，就被称为“哈默定律”。
这个定律的提出者是犹太裔美国人安德雷·哈默。
他认为，世界上没有卖不出去的商品，只有卖不出商品的销售员。
在这个理论基础之上，哈默还进一步提出，只要是有人的地方，就有市场存在。
事实上，根据市场或者客户的需求进行投资，也是投资者最基本的一个常识，这一点也是哈默定律的
核心观点。
即根据市场的变化，发掘出其深层的不同于主流的需求，然后迎合需求进行投资。
 19世纪50年代左右，美国南部兴起了大规模的淘金热，人们为了圆自己一个财富梦，纷纷前往南部淘
金。
当时，18岁的亚默尔也是其中之一，这个落魄的少年衣衫褴褛地被裹挟在人群之中，甚至连吃的东西
都没有。
如果不是那个淘金梦始终支撑着他，这个少年很可能已经早早的饿死了，也不会有后来的传奇财富故
事了。
在当时，由于淘金者的人数成千上万，等到亚默尔赶到淘金地区的时候，这里已经只剩下零星的金粒
。
所谓的淘金此时完全成了作苦力。
亚默尔身形单薄瘦弱，干不了苦力活，但是有着聪明头脑的他却在淘金行动之外发现了商机。
 原来，人们在淘金时，距离可以饮用的水源非常远，这些人为了采集足够的淡水，往往要浪费很多时
间。
亚默尔弄清这一状况后，立即着手开始为淘金的人群运送淡水，并收取一定的佣金。
那些淘金的人一个个都做着漫无边际的富贵梦，在他们看来，亚默尔就是一个小富即安的穷小子，他
所做的根本就是小生意。
而亚默尔却乐此不疲，后来他还购置了骡马和车辆等工具，为更多的人运送淡水。
结果，由于当地的金矿数量有限，可以采集的金子越来越少，几乎所有和亚默尔同批淘金的人都没有
获得多少收益。
而亚默尔却因为他的淡水生意而盈利数千美金。
这在当时，已经是一笔非常可观的收入了。
和那些淘金的人相比，亚默尔虽然没有直接参与淘金，但实际上他却是同批淘金者中的佼佼者。
 此外，投资者在尽心投资的时候，不仅要对某一个市场有较为深入的了解，同时还必须有统观全局的
眼光，只有如此，才能最大限度地取得投资获益⋯⋯
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编辑推荐

《最轻松的投资心理学》编辑推荐：投资和心理学表面上看似毫无关联，但实际上却存在千丝万缕的
联系。
比如，投资者为了获取高额的投资回报会表现出贪婪的心理特征；股票价格越高越有人买，而价格越
低却无人问津；一些人为了自身投资顺利，会不惜一切代价借用名人效应⋯⋯由此可见，读懂投资中
的心理学是非常必要的。
因为这不仅反映出投资者的心理状态，还有可能会影响到投资的收益。
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