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内容概要

　　《如何开家赚钱的服装店》理论结合实际，阐述了如何开家赚钱的服装店的技巧与方法。
《如何开家赚钱的服装店》对众多创业者、管理者、在岗人员具有启发与借鉴意义。
《如何开家赚钱的服装店》主要讲了开店前的调查以及对自身的评估、开业筹划、商品管理、商品采
购、商品促销等方面的内容，希望能给相关读者带来帮助和启示。
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章节摘录

　　这个品牌的定价是有问题的，原因是他没有了解愿意花6000元购买一套西装的男人的消费心理，
以及价格在其中是怎样发挥作用的。
　　价格定位是品牌定位中很重要的一部分，是指客户愿意为某种商品支付的货币成本，消费者之所
以愿意支付货币，是因为他觉得值，也就是获得了相等的价值。
这个价值包括物理价值、心理价值。
而不同的人对于同一种商品的物理价值、心理价值大小的判断是不一样的，就算是同-个人，也会因购
买地点、购买时间的不同而对同一件商品的价值判断有差异。
在目前中国社会，愿意买6000元一套西装的人，基本上都属于中上阶层，包括职业经理人、私企老板
等。
当他们对一件西装掏出6000元时，-定不只是看重了这件西装的面料、做工、颜色甚至款式等物理价值
，他们更关心朋友圈子里谁穿过、在哪位明星身上出现过、穿上后会不会有人认得出来等心理价值，
当然还有个别的品牌消费者会是因为认同品牌所提倡的价值主张。
西装价格越往上走，这后面的心理因素起的作用就越大。
　　与此同时，也应看到，对于大部分服装精英来说，他衣柜里的西装不一定就全部是6000元以上甚
至更贵的，因为这些都是出席重要场合才派上用场的，平时可能也会穿一些三五百一件的“便宜货”
，而当他们购买这种价位的西装时，考虑的要素又是不一样的，这时对西装的面料、款式和性价比就
会考虑得多一些。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　买衣服就是买漂亮，卖衣服就是卖形象　　店铺生意好不好，不用进店铺，在门口停留几分钟看
看就知道！
　　看什么？
看招牌，看灯光，看陈列，看卫生状况，更要看看营业员的工作状态。
　　一本教会你如何经营服装店的书　　一本教你如何赚钱的书　　找准做生意的起点　　陈列布局
有魅力　　精选货源是关键　　灵活变通利润高　　金牌店员显神通　　营销有策略　　安全很重要
　　精打细算财源来
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