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前言

浙商，指的是浙江籍的商人。
从古至今，浙江商人都是中国经济发展的的中坚力量。
如今在民营经济发达的浙江省，出现了越来越多的“浙江模式”、“浙江经验”和“浙江现象”，越
来越多的媒体对浙江所取得的成就和经验进行报道，越来越多的人开始关注浙江的经济。
    知名学者余秋雨曾经这样评价浙商：“中国最健康的经济群落就是浙江经济群落。
浙江经济已经进入许多发达国家的经济教科书里，就算是再远的地方都有浙江人的足迹。
”    他们勤于思、善于言，更敏于行。
有人比喻，浙商就是中国的“犹太人”。
毫不夸张地说，浙商是当今中国人气最旺的创富商帮。
在中国，哪里有生意，哪里就有浙江商人，似乎他们走到哪里，哪里的商业活动就活跃起来，他们聚
到哪里，哪里的经济就繁荣起来。
    这个当今中国人气最旺的创富群体，不仅创造了许多个人财富，同时还形成了一套特有的经商理论
。
    经济学家李兴山认为，浙江人有着强烈的自我创业、自我发展的欲望，有着深厚的务工经商传统和
商品经济意识，有着百折不挠、自强不息的艰苦创业精神。
凭着这种精神，浙江的发展水平不断提高，使得一些原本是掌鞋的、打铁的、缝衣服的普通劳动者成
长为国内著名、世界知名的企业家。
他们人数之多、比例之高、分布之广、行业之宽、影响之大，不得不引起人们的思考。
    也许你会问“浙商”凭什么崛起并做到立于商海而不倒？
是什么样的创业思维让他们不断壮大？
《浙江商人立下的22条规矩》一书将会为你做出详细的解答，让你近距离地去“触摸”这个商业“神
话”，体会他们的成功之道，也让你更为深刻地了解浙商、效仿浙商，从他们的身上感悟出适合自己
的经商之路。
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内容概要

　　浙江人的经商意识是渗透到骨子里面的，即使是菜市场上卖菜的年轻人，也认为自己是在经商，
是在做经理，他们甚至有名片。
浙江人能从地摊小贩做到集团老总，他们能当老板，能睡地板，也能坐着飞机去北大读书。
浙江人会做生意，是天生的生意人，他们有胆有谋，有与别人不一样的眼光和智慧。
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书籍目录

第一条　跟着政策走
第二条　不贪大，从谁都能做的小商品走步
第三条　白天当老板，晚上睡地板
第四条　机会无处不在，哪里没有市场就到哪里去
第五条　赢得起一定做，输不起不要做
第六条　生意场上有对手但没有敌人
第七条　关系就是金钱，抱团打天下
第八章　不轻易相信合同合约，谨防商业骗局
第九条　合作伙伴很重　，慎重选择为上策
第十条　重信义，不要过河就拆桥
第十一条　不要在乎金钱与利益之间的得失，舍得之间成大业
第十二条　总结别人的成败得失，取长补短谋发展
第十三条　在能把握全局的前提下，不要追求事必躬亲
第十四条　以德经商，有所为有所不为
第十五条　天外有天，就算真的是老大要张扬
第十六条　没有点冒险，什么事也做不成
第十七条　险中要求稳，给自己留后路
第十八条　用人不避亲疏，关键是与谁匹配
第十九条　做生意有门道，走对路才会有出路
第二十条　在商言高：生意就是生意
第二十一条　借钱借力借势，一切者可以借
第二十二条　节约是硬道理，花一分钱也要听到响
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章节摘录

版权页：在众人的眼里，大家都认为她不过是去大连散散心，然而黄松玉却不是这种想法，她心里暗
暗地发誓：“我要活出个样给你们看看。
”批完货，黄松玉借来的7000元钱只剩下400元了，付完第一个月300元钱的房租，黄松玉就所剩无几
了。
通过老乡的互相介绍，她的产品有了一些市场，可是微薄的收入不足以维持正常的生活。
黄松玉灵机一动，把一位卖鞋的温州商人手里积压的货物给赊了过来，白天挨家挨户地去上门推销按
钮开关，晚上则在夜市里面摆起了地摊。
黄松玉卖鞋讲究见利就收，凭着诚恳的服务态度，所以鞋摊生意还真不错，没多久就把所有的鞋销售
一空，赚了2000多元钱。
黄松玉说：“她创业的第一桶金就是通过摆地摊赚来的。
”她在生活上省吃俭用，按钮开关渐渐也有了市场，凭借“薄利多销”，黄松玉手头的资金像滚雪球
似的，从当年亲朋好友手里借来的几千元钱变成了几万元。
就这样，她秉承着“不怕生意小，薄利一样可多销”的理念，她的事业渐渐做大。
浙江的一位企业家曾说过：“贪婪的商人把价格定得很高，让的利微乎其微，所以他的货没有人买，
而会做生意的人则不然，他让利一半，价格虽低，但卖得多，销路好，这就是浙商的经营理念。
”做生意的时候，目光短浅的人总是很难克制自己的贪婪，只有真心让利换取信任，才能带来更大的
回报。
浙江人的“规模经营、薄利多销”的经营理念，不仅活跃了各地市场，而且在国际市场上也使得温州
商品在价格方面具有强大的优势。
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编辑推荐

《浙江商人立下的22条规矩》编辑推荐：领略浙商的百年风云传奇，感悟创富背后的商业智慧、每-位
有志于经商的人都应该读的书、每一位正在商海里打拼的人都应该读的书。
浙商的智慧，是学校里学不到的商业圣经。
被称为“东方犹太人”的浙商，已成为中国民营经济的一部鲜活教材。
作为民间资本最活跃的群体、自我创业最频繁的人群、中国最具创富能力的商帮，浙商的成功经验及
白手起家的创业精神，值得每一个生意人学习和研究。
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