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前言

人的一生是经营的一生，没有经营的人生是没有价值的人生。
人生的价值除了用社会价值来衡量以外，还得以经济价值来衡量，说白了即是通过赚钱的多少来体现
，你赚的钱越多，你创造的经济价值越大，你人生的价值也就越大。
我们每一个人都希望能挣到更多的钱，为社会创造更多的财富。
从而体现自身更高的价值。
赚更多的钱，是现实生活中每一个人都渴望的一件事。
但是，怎样才能赚到更多的钱，又是许多人朝思暮想，而又不得其法的事。
尽管如此，人们想赚更多的钱的愿望却从来没有泯灭过。
许多人为此事感到困惑，有的人认为：“我努力了，为什么赚不到钱？
”还有的人认为：“我并不比那些有钱的人愚笨，他们能成为富豪，我为什么不能？
”到底怎样才能挣到更多的钱呢？
富豪们成功的赚钱经验很值得我们学习借鉴。
为了帮助人们打开财富之门，赚到更多的钱。
我们特意编写了本书。
该书汲取了大量的成功事例，分别从“为什么说'人的一生是经营的一生'”、“为什么说'商人的嗅觉
是最敏感的'”、“怎样抓住赚钱的机会”、“怎样获得顾客的芳心”、“做生意没钱怎么办”、“怎
样从拥挤的市场中找到自己的位置”、“怎样使用推销技巧抓住顾客”以及“如何面对失败”八个方
面讲解了赚钱的方法和技巧。
人生在世，生来就有钱的人并不多，很多有钱的富豪当初也都是穷人，他们之所以能赚到大钱，成为
富豪，关键在于他们掌握了赚钱的方法和技巧。
我们把这些方法和技巧收集在《想赚钱，来找我》一书中，只要你静下心来认真阅读，并在实践中加
以灵活运用，就一定能赚到更多的钱。
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内容概要

　　怎样才能赚到更多的钱？
这是很多人朝思暮想却仍不得其法的一件事，《想赚钱来找我》就是为寻找这一问题的答案而编写。
人生在世，生来就有钱的人并不多，更多的有钱人是靠自己的头脑与双手来获取财富的。
相比普通人，他们之所以能够成为有钱人，成为富豪，关键在于他们掌握了更多的赚钱方法和技巧。
作为尚未成为有钱人的我们，学习借鉴成功者的赚钱经验，无疑是我们更快地踏入有钱人行列的一个
绝佳渠道。
　　你想更快地打开自己的致富之门吗？
你想更早地找到自己的赚钱之路吗？
那么《想赚钱来找我》正是你所需要的。
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书籍目录

第一章 经营就是为了赚钱赚钱是人生追求的要务之一要经营就要有赚大钱的想法要有赚钱的信念要有
赚钱的胆量和眼光经营要有头脑凭能力和智慧赚钱赚钱要选择自己熟悉的领域要善于寻找赚钱的门路
敢于冒险才能赚钱把赚钱作为附带的结果第二章 想赚钱就要比别人行动快仔细留心身边的每一件事快
速地实现赚钱的目标要善于抓住赚钱的机会敏锐地抓住隐含的商机巧妙应对瞬息万变的市场重视信息
的收集与整理敢想敢做，积极行动发现商机，绝不犹豫永远跑在别人前面第三章 靠智慧赚大钱要经常
换个角度思考要灵活改变赚钱的方法要不断变换赚钱手段要善于采纳别人的意见要善于转换管理模式
要善于巧用逆向思维要善于巧用法律规则要善于采用利益交换方式不怕吃亏才能大赚欲取先予，打开
市场要善于韬光养晦用“奇点子”招徕顾客用廉价吸引客户用赠送小礼品“赢得”客户善用优势，先
声夺人以变应变，推陈出新善于出奇，才能制胜乘风扬帆，借势操作以退为进，见机而行置之死地而
后生第四章 吸引顾客要有技巧要善于抓住消费者的兴趣以诚实的态度对待客户认真做好不起眼的小事
平时多烧香用爱心赢得顾客要善于投其所好对待顾客要笑脸相迎以诚心对待顾客的挑剔顾客不买东西
也要热情相待要善于为顾客“抠门”要敢于让客户免费试用第五章 巧用“借”字赚大钱靠借钱走上成
功之路借助地理优势生财会借，就不愁借不到钱善借他人的头脑和金钱借别人的智慧为自己经营要善
于集结大家的智慧和力量借助名人、大造声势依附强势、发展自己广借鸡，多生蛋步步借，步步赢第
六章 要善于见缝插针地寻找财路做别人不愿意做的小生意在市场中寻找空白点善于在热门中见缝插针
在不起眼的地方下工夫利用对方的弱点寻找市场空隙强势壮大自己的实力完善自己，以优势克敌制胜
利用宽容扩大市场份额第七章 要善于运用促销的技巧不同客户采用不同的促销方法智慧地对付蛮横粗
暴的顾客诱导顾客说出拒绝的理由在客户心中树立自己的权威扭转顾客对价格的抱怨学会委婉改变顾
客的态度应对有怪癖的顾客要因人而异技巧地面对少言寡语型顾客从客户需要入手帮助客户作决定持
续不断地拜访顾客以出奇制胜赢得客户运用逆向成交法讲个故事给顾客听突破推销瓶颈的三种技巧应
对拒绝的八种绝妙方法第八章 我执著、我赚钱、我无愧果断取舍，以图发展面对危机敢于坚持能忍耐
，就能成功改变策略，摆脱困境薄利多劳，扭转危机学会放弃独出心裁，起死回生比别人更坚强
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章节摘录

然而，那时是一个禁止私人经营的年代，所以，鲁冠球搞米面加工厂的消息很快传到某上级领导那里
，于是就给他立了一个“不务正业，办地下黑工厂”的罪名，并立即派人查封。
鲁冠球几乎被这无情的打击击垮了，他很长时间都吃不下饭、睡不好觉，整日闭门不出。
让他感到特别痛苦的不仅有这次商业实验本身失败，而且还有由失败给家里带来的巨大经济压力。
父母用血汗换来的钱就这样化为了乌有，他成了“败家子”。
鲁冠球当时的境况非常艰难，但他仍然没有消沉，而是独自咽下了生活的苦水，重新挑起自己生命的
重担，奋然前行，继续追求着赚钱的梦。
为了能赚到钱，鲁冠球毅然收了五个合伙的徒弟，挂起了大队农机修配组的牌子，在童家塘小镇上开
了个铁匠铺，为附近的村民打铁锹、镰刀，修自行车，这铁匠铺吸引了周围的许多人。
以后，鲁冠球的农机修配组的生意越做越红火。
工夫不负有心人，机会终于落到了有准备的鲁冠球身上。
1969年，鲁冠球接管了宁围公社农机修配厂，终于走上了能赚钱的路。
鲁冠球接手宁围公社农机修配厂的前几年，生产的万向节产品，一直由浙江省汽车工业公司包销，吃
的是“大锅饭”，日子虽然不景气，但总还算过得去。
但后来赶上各地汽车大批封存，他又一下子陷入了重重困难之中。
宁围公社农机修配厂生产的万向节产品大量积压，没有销路，有半年时间不能按时给职工发工资了。
那一年春节前，鲁冠球四处奔走，“求神拜佛”，总算借了些钱，让职工渡过了“年关”。
由于销路上的困难，当时厂里人心浮动，生产直线下降，让鲁冠球尝到了赚不到钱的滋味。
厂里职工没精打采。
责难、骂娘、劝慰、建议⋯⋯搅和在一起，特别是“干”还是“散”的争论，使鲁冠球心急如焚。
他只好把自己关在办公室里，对自己的头脑进行“冷处理”：难道又要重蹈倾家荡产的覆辙？
出路又在哪里？
鲁冠球在心里极力寻找着赚钱的门路，他告诉自己不能再让贫穷缠身，下决心一定要使自己的工厂重
整旗鼓。
经过多方打听，鲁冠球终于探听到令人振奋的消息：汽车工业将要有大发展，全国汽车零部件订货会
就要在山东胶南县召开。
他感觉到一个能赚大钱的机会就在眼前，于是立即租了两辆汽车，带了销售科长，满载钱潮牌万向节
产品直奔胶南，打算去订货会上拿到一大批订单。
但他没有想到的是，因为宁围公社农机修配厂是乡镇企业，根本进不了订货会会场。
没有办法，鲁冠球就对一起来的人说：“那我们就在场外摆地摊。
”他与销售科长就把带去的万向节，用塑料布摊开，摆满一地。
一连三天，那些进进出出的财大气粗的汽车客商，连眼也不往他们的地摊上斜一下。
鲁冠球想着如何吸引顾客们的眼球，就派出几个人到里面订货会上探个究竟。
一打听，原来买方与卖方正在价格上“咬”着，谁也不肯让步。
这时鲁冠球就盘算着：“假若自己的产品降价20％，也还有薄利。
好！
那我们降价。
”于是马上贴出降价广告。
这一招使顾客蜂拥而至，订出价值210万元的货。
这一炮打响，宁围公社农机修配厂终于赚到了第一桶金。
就这样，鲁冠球终于从失败中站起来了。
然而，他并未满足，他想得更长、更远。
1983年3月，为了获得自主创业、自主经营的权利，鲁冠球承包下了万向节厂。
当鲁冠球把签章盖在了合同书上时，他家人的心为鲁冠球缩成了一团。
苍老的母亲说：“我刚过上几天好日子，你又要折腾，又要让一家老小为你担惊受怕！
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”鲁冠球安慰母亲说：“现在政策好了，我一定能挣到更多的钱，我一定能干好！
”事实证明鲁冠球这条路没有走错，他终于实现了自己赚大钱的梦想。
承包的第一年，他就超额完成154万元的产值，以后的1984年、1985年，年年都超额完成任务。
1984年春，美国多伊尔公司总裁多伊尔和美国席柯锻造公司经理奥尼尔到鲁冠球的万向节厂考察。
他们来到车间，不时地从成品堆里拿出万向节，用仪器认真检测。
通过严格的现场检测以后，他们满意地笑了：“OK！
马上签约。
”就这样，3万套、5万套钱潮牌万向节，不断地运往美国、欧洲等国家和地区。
经过多方努力，1994年，经国家外经贸部批准，万向美国公司在美国注册成立。
1997年万向顺利实现与通用公司配套。
鲁冠球带领万向集团终于叩开了通用大门，为其走向世界迈出了坚实而有力的一步。
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编辑推荐

《想赚钱来找我》：你不可不知道的赚钱原则，你不可不了解的赚钱技巧。
赚钱，赚钱，怎样才能赚到钱？
《想赚钱来找我》将告诉你如何赚到更多的钱！
谁也不是天生就会赚钱的，赚钱是一个渐进的学习、摸索的过程。
打开你的致富大门找到你的赚钱之路。
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