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前言

“毕业了，面对紧张的就业环境，我该如何去做才能有所作为？
”“失业了，自己未来的路在哪里？
明天，我是否能实现赚大钱的梦想？
”也许每个刚刚走出校园的学子，也许每个刚刚丢了工作的人，都会不由自主地发出这种抱怨。
那么，究竟该怎么做，才能改变这一局面？
开小店，开小店！
对，开一家不大的小店，这才是每个资金、资源有限但又渴望实现发财梦想的人所应有的想法！
走在街上，无论是在熙熙攘攘的白昼，还是在灯红酒绿的夜晚，首先映入眼帘的，便是那些各式各样
的小店。
它们无不在各自的行业中发挥着不可替代的作用，有些优秀小店更是让其创业者获得了不菲的收入。
看到它们，你是不是也觉得心里痒痒的，也想有一家属于自己的小店？
虽然看到了目标，但有些人却迟迟不敢行动。
因为他会说：开小店？
那可是件很难的事情！
诚然，开小店很难。
也许初人商海的你，每当想到这些问题时就会感到头痛：如何筹集资金？
如何选择店址？
如何装修小店？
如何采购？
如何管理员工？
如何降低风险⋯⋯这些问题，便是制约你不敢开小店的根本原因。
那么，为何你只想到了抱怨，却想不到去解决难题？
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内容概要

　　“毕业了，面对紧张的就业环境，我该如何去做才能有所作为？
”“失业了，自己未来的路在哪里？
明天，我是否能实现赚大钱的梦想？
”也许每个刚刚走出校园的学子，也许每个刚刚丢了工作的人，都会不由自主地发出这种抱怨。
那么，究竟该怎么做，才能改变这一局面？
开小店，开小店！
对，开一家不大的小店，这才是每个资金、资源有限但又渴望实现发财梦想的人所应有的想法！
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书籍目录

第一章 准备充分成功唾手可得“工欲善其事，必先利其器。
”开一家小店亦是如此。
在开店前先认清自己的优势与实力，这样才能使小店健康地发展。
倘若自身还有不足，那么就要针对不足之处进行完善。
只有全面提高自身素质，挖掘自身潜力，开一家小店的初步工作才算完成。
第一招 认清自己，站稳脚跟再创业第二招 小店创业者必备的素质与能力第三招 开店前的筹备与四步
曲第四招 掌握法规，沟通相关部门第五招 好店名带来好运气经典案例：“大胖”涮锅的启示录第二
章 慧眼择业打造热门店铺想要开一家赚钱的小店，首先就要选择合适的投资方向。
“三百六十行，行行出状元”，小店创业者就要选择如今最为热门的项目，同时结合自己的条件进行
分析，这样才能找到一条稳赚不赔的发展道路。
第六招 选择最熟悉的行业第七招 选择行业要量“力”而行第八招 敏锐洞悉市场需求第九招 聚焦青年
人群与女性顾客第十招 瞄准“嘴巴”，餐饮业发展前景看好第十一招 投资花卉护理行业，收益同样
颇丰第十二招 究竟哪一种小店适合你经典案例：“土鸡蛋”也能创财富第三章 选址——捕捉黄金旺
铺的位置小店位置对于其未来发展的重要性，相信每一位小店创业者都不会否定。
是选择临街店面，还是进驻商场销售，这一切都需要小店创业者认真考虑。
找到一个最佳的地理位置，小店的生意自然蒸蒸日上；倘若出现偏差，那么无论商品多么优良，生意
也不会太好。
第十三招 认识商圈，找寻“金店面”第十四招 认清基本准则，店面选址并不难第十五招 四步帮你选
出黄金旺铺第十六招 优秀店址的主要特征第十七招 易被忽略的问题及禁忌经典案例：“阿呀呀”的
成功秘诀第四章 必不可少的开店前期市场调研“拉车先看路，开店先分析”，市场调研有着重要的意
义。
就像航船有了罗盘才不会迷失方向一样，开小店创业有了市场调研作保障，才不会出现偏差。
第十八招 市场调研的意义及方式第十九招 因地制宜，树立小店形象第二十招 主动掌握市场信息及变
化第二十一招 调研竞争对手，分析顾客源第二十二招 轻松实现开店——制订计划书经典案例：“帅
香”牌爆米花成就下岗工人梦想第五章 周全策划保障开店资金小店发展的关键，便是开店资金如何规
划，它能够折射出小店的各个方面。
倘若开店资金毫无规划，那么小店自然不会走得很远。
因此，保障开店资金，就是保障小店未来的发展。
第二十三招 开店需要的投资项目第二十四招 实体设备的估算方式第二十五招 容易遗漏的估算：运营
资金第二十六招 开店资金有限？
四种方法帮你忙第二十七招 贷款秘籍：与银行建立良好的关系第二十八招 缺乏宏观手段，创业资金
自然紧缺第二十九招 精兵简政，缩减前期投资经典案例：农副产品加工公司投资失误陷困境第六章 
设计独特凸显形象风格独特的小店外观设计、独具匠心的小店内部设计，这是吸引顾客的第一要素。
能在很短的时间内通过装修特点吸引顾客的注意，激发其消费欲望，这样的小店才算走出了成功的第
一步。
第三十招 结合商圈形象，提高顾客购物欲望第三十一招 室外装饰的要素与小技巧第三十二招 如何巧
妙地设计小店招 牌第三十三招 提高店面品位的诀窍：橱窗第三十四招 店内设计的规划原则第三十五
招 选择恰当的店内布局第三十六招 装潢设计相互协调，构造舒适环境第三十七招 运用灯光色彩，吸
引顾客的目光经典案例：“巨鲸肚”餐厅打造别样风情第七章 抓住顾客的目光——商品陈列显魅力如
果一件商品能够摆放在合适的位置，那便会使顾客感到赏心悦目，其消费欲望也会大增；反之，顾客
不仅没有购买欲望，反而会对小店的品位产生怀疑。
因此，很多成功的小店创业者认为：商品陈列就是小店最佳的广告。
第三十八招 商品陈列的作用与原则第三十九招 商品陈列的十种基本形式第四十招 需要掌握的商品陈
列技巧第四十一招 技巧上的锦上添花——凸显商品陈列艺术化第四十二招 成功的商品个性组合第四
十三招 各类小店的商品陈列方式第四十四招 注意商品陈列的小问题经典案例：独立门户+以色夺人，
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何先生的小店秘籍第八章 成功采购的艺术小店的经营和发展都离不开采购，如商品的定价与质量，与
竞争对手之间的较量等。
因此，采购是一门艺术，要想把小店经营好，就要全面掌握这门艺术。
第四十五招 商品采购的基本原则与市场调查第四十六招 如何确定采购的数量及质量第四十七招 对采
购人员的要求⋯⋯第九章 商品定价有“玄机”第十章 吸引顾客要靠提高小店服务水平第十一章 店面
商品促销有高招第十二章 员工管理有秘诀第十三章 做好自己的会计师第十四章 由小做大，基业长青
第十五章 网店经营“钱”景看好
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章节摘录

第一招 认清自己，站稳脚跟再创业如今，开店创业已成为“时髦”的代名词，拥有一份真正属于自己
的事业，是众多创业者的美好愿望，甚至连许多还在象牙塔里的大学生也按捺不住创业的激情，争着
抢着要搭上这趟时髦的“列车”。
然而，开店创业的过程是很艰辛的。
商场上竞争的激烈程度并不亚于战场，想开好一家小店，就必须做好方方面面的准备工作。
分析自身条件，从各个方面评价自己是否适合开店，这是每个创业者必须首先考虑的问题。
扬利弃弊，明确自身素质及软硬件条件，这是创业者成功开店的基础。
那么，小店开业之前我们需要考虑什么？
创业之前，我们应当冷静地想一想，不要看到一些优秀小店取得了成功，就认为“自己也能成功”，
从而轻率地创业，导致未来难于自控。
当今社会的很多人都具有强烈的创业欲望，以为只要开一家属于自己的小店，赚钱、赢利就是轻而易
举的事情。
倘若抱着如此轻浮的态度，那么自己不仅得不到财富，而且恐怕要流出一片“泪海”了。
因此，在开店创业之前必须明白自己将来的发展方向，并通过不断的磨砺来提高自己。
一、从自己熟悉的行业入手中国有句古话：“三百六十行，行行出状元。
”当创业者面对市场时，眼前出现的是一片崭新的、广阔的天地。
一个朋友开小超市赚了20多万元，另一个朋友则凭借着开鲜花小店赚了70多万元，仿佛你身边的每一
个人都在赚钱。
也许你已经眼红了，但是千万不要有这样的想法：按着别人的路子走，我自己将来一定也会获得丰厚
的利润。
纵观那些开店成功的人，他们拥有的一个秘诀就是“不熟不做”。
也就是说，小店经营的生意，必须是自己熟悉的行业。
不能以一个外行的身份盲目地投入，“半路出家”只会导致将来在事业上遇到巨大的瓶颈。
站稳脚跟，盯紧自己熟悉的行业，这样才容易把握行业未来的发展走势，这是开小店的捷径之一。
做自己熟悉的行业，可以驾轻就熟。
如果你对于这个行业各方面的知识和业务都很熟悉的话，做起生意来就会得心应手。
否则，一窍不通的业务只会给你带来诸多麻烦。
做自己熟悉的行业，这是对小店创业者的基本要求，但这并不等于不熟悉的行业不能做，只是在创业
初期不适合做。
待到逐步取得收益后，再扩展经营范围才是明智之举。
二、分析自身优势无论做什么事，都要对自身有足够全面的了解。
如果在开小店之前就能够清晰地看到自身的竞争优势，就可少交或不交“学费”，避免赔本。
那么，哪些方法能够帮助自己认清自己的竞争优势呢？
1.心理、职业测试法目前社会上有不少关于心理、职业能力等方面的测试，这些都可以作为参考依据
。
2.感觉法对自己无把握的事，人们会本能地产生一种畏难情绪，这是能力不足的反应。
与此相反，“艺高人胆大”，如果对所做的事感到信心十足，则往往说明你在这方面或许有一定的才
能。
3.征询意见法向自己的父母、同学、朋友、师长或同事征求意见，了解他们对自己的看法及评价。
让周围的人指出自己的优劣所在。
4.实证法实证法就是指用事实来证明自己的优势。
有小说才是作家，有画才是画家，有发明创造才是科学家。
你有没有开小店的才能，不妨先练练摊试一试，看看自己能挣多少钱。
5.自我反省法自我反省可帮助我们深入地了解自己的才能及事业倾向。
认真回想一下在过去的生活及工作中有哪些是自己最乐意做且已取得较大成功的事。
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分析清楚过去的几年间自己的性格和“自我形象”的转变中有哪些明显的趋势，能否借以推断以后的
转变方向及自身发展趋势。
6.自问法自问法就是指向自己提出需解决的问题，提问题可分为两步。
先问：“我是谁？
”其中要搞清楚的具体问题包括：人生观、价值观、满足需要次序、资质、兴趣、能力、学业背景、
个人形象、动机、家庭背景和影响、其他性格特征等。
再问：“我的优势是什么？
”包括：目前从事的工作、专业特长、其他资格和技能、社交及与别人沟通的能力、可能发展的技能
、社会活动、旅行经验、工作经验、喜爱的工作环境、推销产品的能力、冒险精神等。
除了运用各种方法认识自己的竞争优势和潜能外，还要根据自身的实际状况客观地评价自己，如学历
、社会经验、智能、兴趣等。
站稳脚跟、分析自身优势，这些都是开小店之前必须要做的工作。
只有把这个前提工作做好了，才能在开店创业时避免盲目投资而导致的失败。
第二招 小店创业者必备的素质与能力你是否常常感到迷茫，搞不清楚自己究竟是不是适合开店，到底
具有哪些特质、潜力，有没有能力管理他人⋯⋯无论做多大规模的生意，都必须了解自己具有哪些人
格特质、哪些能力等。
同样，小店创业者在创业前，也需弄清楚自己的领导、经营、协调、沟通等能力如何，如此才能更有
效地选择适合自己的小店。
一般来说，小店创业者必备的素质与能力包括：创业激情、自信心、承受能力、兴趣爱好、个性、行
业知识和从业经验、管理能力、人脉网络等。
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编辑推荐

《开小店赚大钱99招》编辑推荐：站稳脚跟。
轻松开店，洞悉市场需求，寻找开店方向，商业陈列艺术化，分析顾客心理，提高消费欲望，细水长
流，基业长青，探究网店的发展攻略。
〈br〉发现每一个赚钱商机，了解每一种赚钱方法。
翻开《开小店赚大钱99招》。
让我们洞悉开小店赚大钱的99个窍门。
〈br〉打造黄金小店，圆你创业之梦，运用智慧手段，挖掘赚钱秘籍。
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