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内容概要

销售人员最怕什么？
你闭上眼睛也知道，销售人员最怕拒绝。
因为怕拒绝，所以销售人员怕打电话，怕陌生拜访，怕回访，但是一个优秀的销售人员必须经过这些
考验。
   
    任何一个推销循环都是从拜访潜在客户开始的。
在确定了市场区域后，就得找到潜在客户在哪里并同其取得联系。
如果不知道客户在哪里，那向谁去销售你的产品呢，事实上销售人员的大部分时间都用在了拜访客户
上。
   
    销售人员必须正视这个现实：没有主动的出击，永远都不会有支持你的客户。
要想取得出色业绩，必须克服心理的困惑，勇敢地敲开客户的大门，把每一次拜访都当作一次新的挑
战，不轻言放弃，不放过每一个可能的潜在客户。
因为，冠军业务员的成绩就来自这些琐碎而平凡的努力。
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