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内容概要

在你可以使用的100种无成本技巧中，有的涉及像营销计划和纪念品这样的东西，也有的涉及像网上论
坛和讨论报告栏这样的地点：有的涉及诸如竞争优势和销售培训这样的概念；等等。
　　但是它们都有几个共同点：它们需要你的时间；它们必须被正确处理；它们需要精力－－大部分
都需要你的精力，但这并不是惟一的，它还需要你在精神上的付出；事实上它们使用起来都很简单；
它们为灵活营销者赢得利润，并且一直可以，一直都能。
　　本书专注于应用你的市场营销知识，你的热情、你的判断力和你的资源，而不是你利用你的原始
积累来赚钱。
这些属性不花费你一分钱，却能带给你金钱所不能买到的市场营销灵感。
游击营销者为传统的目标而努力，却通过非传统的方式获得。
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作者简介

杰·康瑞德·李文森是倡导以低本投入进行大市场营销的权威人士。
其中提出的100种完全免费的市场营销方法使得“游击营销”这个概念得到了进一步的深化。
他证明了积极的市场营销活动不一定要投入很多资金，而前提就是，你能够使用一些具有创造性的和
非传统的方法。
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编辑推荐

　　要把你的产品推广出去吗？
一定要做广告来达到营销成功的目的吗？
其实，大量的无成本营销技巧，一样能够促进你的生意，提高你的效益。
那么，就让我们在本书中虚心向游击营销的权威人士请教，他能告诉企业经营者们如何在没有任何成
本的基础上，积极地进行市场营销！
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