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内容概要

　　《先破后立:图解最轻松的创业法则》讲述了那些白手起家的企业家创业的第一步是怎么走的？
又是什么决定着企业的成败？
《先破后立:图解最轻松的创业法则》分析各个行业的巨子们如何创业，借鉴他们成就卓越的法则，针
对创业过程中的管理、规划、人力开发、产品、客户、营销、销售等各方面，以简练的笔触，为想要
创业的人给出最实用最简明的解决办法。
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作者简介

　　廖康强，湖南涟源人，毕业于湘潭大学，曾在国内一家知名审计师事务所工作，拥有多年职业生
涯发展与人力资源管理经验，职业经历丰富，应邀为多家企业进行过咨询、培训工作。
已经出版的图书有《赢在会赞美》、《赢在倾听》、《公正是最大的动力》、《说服所有人》、《超
级商道》、《无为式管理》等。
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书籍目录

第一章 我能不能创业
1.我是否有创业精神？

2.我已经做好心理准备了吗？

3.我是不是有鲜明的个性？

4.我了解自身的优势吗？

5.我有明确的创业目标吗？

6.我有能力发现商机吗？

7.我是否已经做好了创业的准备？

第二章 怎样选定创业项目
1.创业入行需谨慎
2.选择创业项目的步骤
3.做好市场调查
4.最有利可图的行业
5.适合小本经营的行业
6.专利项目和产品代理
7.如何选择加盟连锁？

8.我可以兼职创业吗？

9.如何进行网上开店？

10.对创业计划进行可行性评估
第三章 开业前的准备工作
1.制作创业计划书
2.确定公司名称
3.该如何进行选址？

4.选择创业的经营方式
5.创建核心团队
6.筹备创业资金
7.怎样得到天使投资？

8.吸引风险投资的方法
9.开办公司
第四章 创业要做好市场营销
1.怎样进行市场定位？

2.制定营销计划的四个战略性问题
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3.你的产品或服务是否适销对路
4.让你的产品与众不同
5.明确商品的销售体系
6.以高品质的服务占领市场
7.怎样给产品定价？

8.怎样选择经销商？

9.怎样宣传公司？

10.网络营销的广告技巧
11.怎样利用公益活动？

12.进行促销的方法
13.怎样寻找客户？

14.销售流程的七个高效规则
15.了解你的竞争对手
第五章 创业要做好人力资源管理
1.创业阶段用人的策略
2.怎样召集人才？

3.怎样筛选简历？

4.怎样选拔人才？

5.提高员工的执行力
6.对员工实行绩效考核
7.怎样留住优秀的员工？

8.建立合理的人力资源退出机制
第六章 创业要做好公司的财务管理
1.公司理财的基本法则
2.怎样管理好公司财务？

3.企业资金管理
4.怎样给股东分配利润？

5.怎样控制成本？

6.让员工成为成本控制的主体
7.怎样避免坏账发生？

8.公司面临财务困境时怎么办？

9.中小企业向银行贷款的技巧
第七章 创业要依法交税纳税
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1.了解创业的税收法则
2.掌握必要的税务知识
3.税务机关怎样处理偷税、漏税、欠税、抗税？

4.怎样进行税务规划？

5.企业哪些收入可以免缴税？

6.如何合理避税？

第八章 创业要做好行政管理
1.规范行政管理制度
2.行政事务和行政费用的管理
3.考勤管理制度
4.做好仓库管理工作
5.做好公司的安全管理
6.健全企业行为规范
7.实行355工作法
第九章 创业要谨记做好合同管理
1.什么是合同？

2.合同的主要条款有哪些？

3.合同有哪些担保形式？

4.怎样进行合同变更及转让？

5.如何履行合同？

6.怎样签订经济合同？

7.提防经济合同诈骗
第十章 企业需要做好企业公关
1.什么是公关工作？

2.什么是网络公关？

3.怎样撰写公关活动策划案？

4.公关活动策划与实施的技巧
5.什么是企业危机公关？

6.解决危机公关的策略
7.和政府建立良好的关系
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章节摘录

版权页：   插图：    （2）婴幼儿商品“钱”景好 据第五次人口普查发布的统计公告，中国大陆每年新
生婴儿1600万，其中城市0～3岁的婴幼儿数量超过1000万，相当于澳大利亚的人口总和。
从市场资料分析得知：我国城市新生儿用品的家庭月平均消费达900元。
再加上广大农村城镇地区婴幼儿消费，中国大陆的婴幼儿用品市场每年将超过1000亿元的市场规模。
 随着独生子女日渐增多，父母在抚养子女时花多少钱都不计较。
家长们在为孩子选购衣物、玩具等商品时，非常注重产品的安全性和教育性，使得他们会把目光放在
婴幼儿用品的专卖店或是商场的专柜上。
一些价位适中、品质良好的儿童用品以专卖店的经营形势，未来将成为婴幼儿用品市场的主流。
 （3）满足虚荣心的行业利润大 很多产品本身并没有什么过人之处，但当人们赋予它身份或地位的象
征时，就会有人因为虚荣心作祟而对其刮目相看。
 比如，奔驰汽车的价格昂贵，但销路却非常好。
因为奔驰除了性能好，做得牢固不易撞坏之外，最重要的是奔驰拥有满足人们虚荣心的价格。
只要能有一辆奔驰轿车，不需要自我吹嘘别人就会认为你是个有钱人，吸引他人羡慕的目光。
 再比如说巧克力，本身并没有太高的营养价值，但作为情人节礼物时，虚荣心就会使它身价倍增。
 其实人人都有虚荣心，只不过有轻重之分罢了。
大多数人都渴望得到他人的肯定或羡慕，所以巧妙地抓住人们的虚荣心理，去开发一些合适的创业项
目，也是一个赚钱的好方法。
 （4）“健康”袋袋装满金 现代人随着生活水平的提高，对健康也越来越重视，只要能够增强体质、
延缓衰老，花多少钱也在所不惜。
比如，每年做健康全身检查、坚持到健身房运动的人越来越多了。
而且，随着社会的富足，这种倾向就越来越明显。
其中健康饮品店的投资门槛则相对较低，开店成本平均为10万～15万元，不仅容易人行，而且目前毛
利可高达60％，一旦成功，将是健康概念行业中赚钱速度最快的。
所以，增进健康的行业也有着很好的“钱”途。
 （5）赚懒人的钱 据说，碗装方便面是一位普通的家庭主妇想出来的，因为她先生经常深夜加班回来
，需要她到厨房煮面给他当夜宵，吃完还要洗碗，她觉得很麻烦。
于是她绞尽脑汁，想到了解决问题的办法。
她把速食面放到盛果汁的的纸杯里，上面用塑料纸包起来，吃完了就扔，非常的方便。
她先生觉得这是一个很好的创意，就申请了专利。
后来，这个专利被速食面公司买了下来，投人生产。
从此，在速食面的历史上，诞生了碗装速食面。
通过这个例子可以看出，懒惰的心理也能滋生出创意。
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编辑推荐

《先破后立:图解最轻松的创业法则》是全球各行业亿万富翁都在运用的最有效、最实用的创富工具！
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