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内容概要

本书共分八章，内容主要包括：绪论、商务谈判的计划与实施、商务淡判的程序与步骤、商务谈判的
策略、商务谈判的技巧、谈判心理与美学研究、合同签订和国际商务谈判。

本书可作为高等院校经济管理类专业及其他相关专业本科层次课程教材和研究生、专科生的教学参考
书，同时也可作为各类成人高校、在职岗位的培训教材。
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编辑推荐

《精编商务谈判(第2版)》在国内管理学（商科类）的教学体系中是一门比较年轻的学科。
据《精编商务谈判(第2版)》作者所知，在重庆、大连等地已经开始了专门的商务谈判教育。
商务部、发改委等部门联合在网络上进行免费的商务谈判知识培训。
可见无论哪个方面的人们都在关注商务谈判知识的传播和普及工作。
商务谈判确实是一个很重要的学科内容。
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