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内容概要

本书为高等职业教育房地产经营与估价专业系列教材之一。
全书共分11
章，从整体上可以分为三大部分：首先，系统阐述了房地产经纪、房地产经纪人及房地产经纪机构的
基本概念、基本内容及基本制度；其次，详细介绍了房地产居间、房地产代理、房地产行纪等基本业
务以及房地产拍卖、房地产咨询等房地产经纪业务及延伸业务；最后，全面介绍了房地产经纪组织的
内部管理及行业管理，房地产经纪的运行环境及国际房地产经纪业的发展等内容。

本书的主要特征是既保证了内容的系统性，又具有很强的实用性和示范性，注重基本理论、实际操作
以及应用案例的结合。
全书结构合理，逻辑严谨，每章均配有本章导读、复习思考题等内容，在编写中充分考虑了难易适中
、通俗易懂，突出前沿性、针对性、实用性和系统性。

本书既可作为高等院校、高等职业学校房地产经营管理、工程管理等相关专业的本科生、高职高专学
生教学使用，也可作为房地产经纪人、房地产经纪人协理、房地产经纪机构工作人员的参考读物及房
地产行业培训、资格考试参考用书。
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