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内容概要

　　具备狼性品质的销售团队，是企业商海鏖战的主力。
锻造一支&ldquo;拉得出，冲得上，打得赢&rdquo;的销售队伍是销售经理的伟大使命，这也直接关系
到企业的兴衰。
《狼团队》从销售团队建设的13个细节，详尽阐述狼性销售团队的建设之道。
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作者简介

关古，资深团队建设训练导师、慧帮管理咨询首席顾问、企业教练、NLP高级执行师、中国总裁网合
作讲师，现任某大型央企高级销售经理。
他，喜欢销售工作，大学毕业后，从基层销售员开始做起，走南闯北，并在此过程中找到了成就感。
十余年的销售经验与团队管理经验，加上刻苦钻研的精神，使他总结出了一套独特的团队训练方法。
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生活”计划 细节十二：做好公司与销售人员间的协调工作 销售经理的上下协调艺术 加强执行力度 左
右逢源带来高业绩 细节十三：协同作战 销售危机的化解之道 团队向心力 高效团队
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章节摘录

版权页：   狼过着群居生活，一般七匹为一群，每一匹都要为群体的繁荣与发展承担一份责任。
狼与狼之间的默契配合是狼成功的决定性因素。
不管做任何事情，它们总能依靠团体的力量去完成。
 敏锐的观察力、专一的目标、默契的配合、好奇心、注意细节以及锲而不舍的耐心使狼总能获得成功
。
狼的态度很单纯，那就是对成功坚定不移的向往。
在狼的生命中，没有什么可以替代锲而不舍的精神，正是因为如此才使得狼得以顺利地生存下来。
 狼群的凝聚力、团队精神和训练成为决定它们生死存亡的决定性因素。
因而狼群很少真正受到其它动物的威胁。
狼驾驭变化的能力使它们成为地球上生命力最顽强的动物之一。
 狼过着群居生活，一般七匹为一群，每一匹都要为群体的繁荣与发展承担一份责任。
 狼与狼之间的默契配合成为狼成功的决定性因素。
不管做任何事情，它们总能依靠团体的力量去完成。
 敏锐的观察力、专一的目标、默契的配合、好奇心、注意细节以及锲而不舍的耐心使狼总能获得成功
。
狼的态度很单纯，那就是对成功坚定不移地向往。
 在狼的生命中，没有什么可以替代锲而不舍的精神，正因为这种精神才使得狼得以千辛万苦地生存下
来，狼驾驭变化的能力使它们成为地球上生命力最顽强的动物之一。
 为了生存，狼一直保持与自然环境和谐共生的关系，不参与无谓的纷争与冲突。
对内倡导团结互助，对外强调协同合作、和谐共生。
 现在的市场竞争环境不是哪个人单枪匹马能够驾驭得了的，很多管理经验和成功范例告诉我们，一个
高效的团队是取得市场竞争胜利的重要保证。
一个团队战斗力的强弱在很大程度上取决于这个团队中“头儿”的素质、“头儿”的管理。
如狼群般战无不胜，使命必达！
 在狼性团队的建设与管理中，我们每天都在寻找解决问题的答案，如果你是一个销售团队中的“头儿
”，你是否曾经或者正有如下的疑问？

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<狼团队>>

编辑推荐

《狼团队:销售经理带出优质团队必须注意的13个细节》从销售团队建设的13个细节，详尽阐述狼性销
售团队的建设之道。
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