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前言

　　近年来中俄两国的贸易越来越密切，越来越多的人开始和俄罗斯人做生意，于是我语就成了一个
必须要掌握的工具。
这本口语教材的特点是：　　一、该书详细介绍了如何用俄语与俄罗斯商人进行商务往来，内容十分
全面。
全书37个单元，包括了从迎接俄罗斯人下飞机、过海关、游览、购物、谈判、展会、电舌交谈等直到
最后送他们上飞机的全部过程。
它涉及了任何你可能会遇到的环节。
　　二、该书有强大的语法功能。
要想真正掌握俄语，光记住本书中每单元的第一部分——对话部分是不够的，这只能让你一时应急之
用，死记硬背过不了几天就会忘。
该书每个单元的第二部分随之讲解俄语语法，在讲解中列举了大量的例旬，有助于大家更好地理解。
　　三、国情介绍让你在和俄罗斯人的交往中事半功倍。
记住了句子理解了语法就等于会了俄语吗？
就等于能够和俄罗斯人交流了吗？
完全不是！
有的人俄语说得很溜，可是和俄罗斯人交往时却处处碰壁，不受欢迎。
原因可能是他不懂得与俄罗斯人交往的礼仪，不懂得俄罗斯民族的文化。
试想一下，一个人如果行为不被客户所接受，那他也的俄语说得再好又能怎样？
所以掌握俄罗斯的风俗禁忌、交往礼仪、民族文化等就显得非常重要。
本书在每个单元的第三部分国情介绍中专门介绍了俄罗斯商务交往中需要注意的种种国情民俗知识。
理解了他们，会拉近你和俄罗斯客户之间的距离。
　　四、设计练习，巩固记忆。
本书在每单元专门设计了练习这一环节，用来检测和巩固以前所学的知识。
内容基本上是前面第一部分会话例句中的重点语句，并且在本书的最后附录答案，以方便自我检测。
因为编者能力有限，书中如有疏漏之处欢迎交流指正。
最后要特别感谢郑亚南和杨小桐，她们在繁重的学业中付出了大量的心血来编写这部教材。
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内容概要

为了满足广大俄语学习者多年来的强烈要求，北京新动力学校特为广大商务俄语学习者、工作者编写
本书。
本书的主要内容涵盖了37种商务往来所需环节，丰富实用的俄国国情和民俗文化介绍，使您能够自由
的与俄国商人进行商贸往来。
    本书各课内容丰富，特别注重帮助学习者运用所学语言知识和技能开展实际交流沟通。
本书具备丰富的趣味性和实用性，是从事俄语商务活动人士必备的精品书籍。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<体验商务俄语>>

书籍目录

前言第1单元 机场接机第2单元 海关检疫第3单元 酒店人住第4单元 欢迎宴会第5单元 展销会第6单元 在
银行第7单元 工作交流第8单元 电话交谈第9单元 邀请做客第10单元 做客第11单元 吃饺子第12单元 通知
日程第13单元 首次会晤第14单元 参观工厂第15单元 购物第16单元 挑选商品第17单元 买纪念品第18单
元 游长城第19单元 逛公园第20单元 游天坛第21单元 上街散步第22单元 广告用语第23单元 商务谈判(
一)第24单元 商务谈判(二)第25单元 商务谈判(三)第26单元 合资生产第27单元 合资企业第28单元 询价
第29单元 报价第30单元 价格第31单元 索赔第32单元 支付条件第33单元 合资企业谈判实例第34单元 送
别宴会(一)第35单元 送别宴会(二)第36单元 送行第37单元 常见谚语、俗语参考答案

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<体验商务俄语>>

编辑推荐

　　《体验商务俄语》：凝聚新动力俄语名师数年教学经验，囊括商务场所必备内容，精讲商务俄语
用语，了解俄国风土人情。
　　语言与文化结合，训练与模仿并进，　　100段实景对话，1000条商务用语、37各路　商务策略
、50条语法常识。
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