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内容概要

&#61548;�精选184个专业主题，涵盖最新市场营销英语情景的方方面面&#61548;�再现工作中最常用的地
道表达方式，例句、对话、短剧扮演，最真实体验式学习本书每单元包括以下三层，层层递进，让您
在领悟营销英语的同时，打造您的营销竞争力。
       　　第一层 熟读2分钟　　列举了相关主题下各种市场营销工作中常用的表达方式，所选例句准确
规范、浅显易懂、学习轻松，并能让你举一反三、随心所欲地进行表达。
　　第二层 一边听一边练　　精选了每个主题情景下的常用对话，将市场营销中经常遇到的对话一并
囊括，为您提供提高英语口语水平的便捷途径。
　　第三层 情景短剧扮演　　提供了一组最常用的市场营销情景对话，您可以通过最贴近实际的场景
会话，体会说话的真切氛围，每天反复练习，从而达到脱口而出的境界。
　　三个层次内容丰富，每个层次从不同的角度给读者展现素材，教给读者不同的学习口语的方法，
给读者不同的学习体验。
就像一杯多滋多味的鸡尾酒(cocktail)，每个层次各不相同。
鸡尾酒（cocktail)越品越有味道，越喝越有激情，使你越学越有兴趣。
　　打开鸡尾酒，开始品尝吧！

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<市场营销英语口语>>

作者简介

浩瀚（笔名）
　　原名李洪涛， 34岁破格晋升为高级职称。
导演了六部电视教学专题片，均荣获省部级一等奖。
他自幼爱好绘画、朗诵、收藏等。
?
　　现主持北京浩瀚英语研究所工作，专门从事英语工具书、教辅书及大众英语指导书的策划、 编稿
和出版工作。
十五年来，姑研究所已在科学出版社、外文出版社、 石油工业出版社、大连理工大学出版社、机械工
业出版社、上海科学普及出版社等全国五十多家出版社出版英文著作800余种，有的书印数多达15万余
册。
?
　　其主要代表作有：《英汉广播电影电视电教词典》、《英语写作双向速查词典》；
《英汉多功能双解词典》、《流畅英语口语》、《英语口语一语千说》、《敢说英语》系列30种、《
英语900句》系列20种、《365英语》系列等。
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章节摘录

插图：
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编辑推荐

《市场营销英语口语》—21世纪什么最贵？
人才！
—21世纪什么人才最给力？
会营销、口才好的人才！
当今这个竞争激烈的社会中，酒香不怕巷子深的故事已经很少见了，金子也需要让自己光芒四射才能
吸引到更多的目光。
你能否在最短的时间将公司和商品介绍出去、以最容易被客户接受的营销方式推广产品，已经成为一
名市场营销人才必备的才能。
如果想要更上一层楼，成为国际销售人员，那强大的英语能力必不可少。
精湛的专业知识、纯熟的销售技巧，再加上一口流利的英语，一定能助你晋升国际金领人才之列！
本书以简单的语言、流畅的表达、真实的场景把你带入一个纯英语的营销环境，并且让你感受到学习
英语口语并不难！
无论是电话营销还是面对面营销，通过广告、展会和市场调研等多方面途径让你感受到国际销售的魅
力。
本书涉及到的营销领域有房地产、汽车、服装、家电、生活用品、保险、食品等，可谓面面俱到，一
网打尽！
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