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前言

　　商务英语口语是英语口语与商业实务相结合的产物，要求既通英语，又谙商务。
因此，一本全面收纳各种商务情景的双语口语教材，能够帮助习练者尽快掌握这一技能。
　　本书设计了900个商务主题，涵盖面广，实用性强，内容充实，语言规范，与时俱进。
全书分为三大部分：第一部分“唇枪舌剑”，帮您操练商务谈判口语，使您在谈判桌上妙语连珠，百
战不殆；第二部分“运筹帷幄”，助您用流利的英语驾驭各种商务事件，使您在商场中步步为营，决
胜千里；第三部分“身临其境”，带您以地道的行话亲临主要商务辅助处所，使您在其问得心应手、
游刃有余。
　　本书的最大特点就是全面、实用而朴素，900个商务主题为您备足了商务英语的口语语料。
当然，“金无足赤”，疏漏之处在所难免，诚请读者批评指正。
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内容概要

　　《商务英语口语900主题》设计了900个商务主题，涵盖面广，实用性强，内容充实，语言规范，
与时俱进。
全书分为三大部分：第一部分“唇枪舌剑”，帮您操练商务谈判口语，使您在谈判桌上妙语连珠，百
战不殆；第二部分“运筹帷幄”，助您用流利的英语驾驭各种商务事件，使您在商场中步步为营，决
胜千里；第三部分“身临其境”，带您以地道的行话亲临主要商务辅助处所，使您在其问得心应手、
游刃有余。
　　《商务英语口语900主题》的最大特点就是全面、实用而朴素，900个商务主题为您备足了商务英
语的口语语料。
当然，“金无足赤”，疏漏之处在所难免，诚请读者批评指正。
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卸货港106 任意目的港107 租船108 订舱109 同意转船109 拒绝转船111 装运须知112 装运通知113 船运公
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章节摘录

　　A:How can I apply if I want to have a credit card?　　B:What is your income status, sir?　　A:About $1,500
per month.　　B:OK. Now please fill in the form and submit it to any branches with a copy of your salary
statement, ID card and your bank statements or passbook records of your major accounts for the last three months.
　　A:Can I use the credit card abroad?　　B:Surely. Visa and MasterCard are accepted at over to million
establishments in more than 200 countries around the world. Its both safe and convenient using the credit card.
You just have to be sure to pay the full amount every month.　　A：如果我想办一张信用卡，怎么申请？
　　B：先生，您的收入状况怎样?　　A：每月收入1500美元左右。
　　B：好的，现在请填写这张表，然后同收人证明、身份证以及您近l=个月的银行账户往来记录的复
印件一起提交给任何一家分行即可办理。
　　A：我可以在国外使用信用卡吗?　　B：当然可以。
全世界200多个国家的1000多万网点都接受维萨卡和万事达卡。
用信用卡既安全又方便。
您只要保证按月将钱付清即可。
　　A:The credit card gives you a loan for a period of time.　　B:Yes, I can overdraft with a credit card. Are there
any other benefits?　　A: Of course. Every time you use your card, you will accumulate points towards an array of
attractive merchandising items and annual fee reductions.　　B:Thats good.　　A：信用卡可以使您获得一定
期限的贷款。
　　B：对，我可以用信用*透支。
还有其他好处吗?　　A：当然。
您每次凭卡签账，便呵获得积分选购多种精品，或可用作减免年费。
　　B：这很不错。
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编辑推荐

　　商务英语口语是英语口语与商业实务相结合的产物，要求从业者既通英语又谙商务，《商务英语
口语900主题》是一本全面收纳各种商务情景的双语口语教材，能够帮助读者尽快掌握这一技能。
　　900个商务主题为您备足了商务英语的口语语料，让您嬴在商场！
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