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内容概要

本书从地产销售经理的必备职责、销售技能的培训、销售现场的把控、销售团队的管理等方面系统、
全面地阐释了销售经理所需要掌握的专业知识。
作者将自己在实际操盘中总结的经验和技巧添加于文中，增加了本书的可读性。
    另外，全书附带大量销售类的工具型附件，为销售团队提供第一手全面、大量、翔实的销售表格，
从而提高销售团队的工作效率。
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作者简介

黄维，任中山大学房地产教育中心主任，清华大学房地产总裁班客座教授，鼎太地产咨询机构董事长
，合才企业咨询机构董事总经理，国家劳动部“房地产策划师”广东省鉴定组专家，中山大学、清华
大学、北京大学等所属培训机构特约讲师。
在全国巡回培训过百场，极受好评。
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