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前言

　　犹太人善于经商，这是被世人公认的。
在东方，也有一群这样的人，他们对商业的热忱丝毫不亚于犹太人，他们经商的能力丝毫不亚于犹太
人，他们在某些时期甚至超越了犹太人。
他们就是温州人。
　　温州人的足迹遍布各个角落。
温州人走到哪里，就把生意做到哪里。
早在国家号召支援西部，进行西部大开发时，温州人就在西藏的拉萨做起了生意.在新疆开始种起了棉
花。
他们不仅走遍了中国的山山水水，还把生意做到了海外。
在世界各地，遍布着从事各行各业的温州人。
温州人曾昌飚在朝鲜包下了朝鲜的百货商场：温州人吴建海在喀麦隆开了“中国商城”。
温州人无处不在.温州人的产品也无处不在。
现在流传着这样的说法：当美国人用高科技迫使全世界为他们打工的时候，他们身上穿的却是温州人
做的衬衣，听的是温州人做的半导体，早晨唤醒他们的是温州人做的闹钟，吸烟用着温州人做的打火
机，戴着温州人做的眼镜。
温州人的力量不可小觑！
　　温州人仿佛天生就是经商的材料。
他们从小就对商业有着独特的认知，对金钱有着特殊的感觉。
　　在传统观念里，中国人是耻于言利的，但温州人并不这么认为。
温州人对待金钱的态度很坦诚。
他们认为，君子爱财，取之有道。
温州人大多都不安于给别人打工.他们总会选择自己创业，温州人创业的目的其实很现实：那就是赚钱
！
威力打火机有限公司老板徐勇水面对“你创业成功的动力是什么？
”的提问时，他的回答是：就是为了赚钱，过上好日子。
温州人认为，只要是自己辛苦赚来的钱，都是好的，没有人们传统思想里的“脏”钱和“净”钱之分
。
一开始，人们并不能接受温州人的思想观点，但随着温州人越来越多的财富积累，证明了温州人的观
点是正确的。
温州经济的发展是有目共睹的，温州人对待金钱的态度让人们不得不重新审视它——金钱。
它只是工具，并不是可耻的万恶之源。
因此，我们可以说，温州人改变了中国人的财富观。
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内容概要

　　犹太人被尊称为“最伟大的商人”，而温州人则被公认为“东方的犹太人”但当温州人抢滩欧洲
大陆仅仅十几年后，却将真正的犹太人打得一败涂地、落花流水，其经商的天才由此震惊世界：世界
上还有比犹太人更会经商的人群!所以，有种提法越来越得到世界的公认，就是应该将犹太人称为“欧
洲的温州人”才更为准确。
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书籍目录

第1章 温州人的骨子里流着赚钱的血液——创业致富就是成功的体现温州人喜欢自己当老板年龄不是
创业的障碍对商机有敏锐的嗅觉抓住商机，凭本事创业要时刻注意把握商机第2章 温州人知道做什么
赚钱——方向比努力更重要温州人最会赚钱温州人专干市场上没有的温州人有敏锐的洞察力温州人能
从废物堆里淘金子温州人知道市场需求第3章 温州人善于开拓市场——有市场的地方有温州人，没有
市场的地方也有温州人时刻关注市场需求温州人的足迹遍天下时刻保有推销意识推销是迈进成功大门
的法宝有商机的地方就有温州人抢占先机才能拔得头筹抢占最有利的位置从一分一厘开始挖掘市场到
新疆挖金子去在世界屋脊上照样做生意第4章 温州人敢于突破经营界限——不拘泥于形式，只看重结
果借鸡下蛋同样能发财多条腿走路才能更快更稳把自己的牌子打出去企业永不变更的法则就是一直在
变第5章 温州人都是草根富翁——务实做事，低调做人从修鞋匠到董事长苦难铸就出的企业家既能睡
地板也能当老板身价奇高却姿态低调脚踏实地，务实做事即使腰缠万贯也不张扬露富第6章 温州人突
破了“面子思想”这一心理障碍——钻得狗洞，跳得龙门能干出名堂就有面子有钱就有面子放下面子
就能赚钱放下身份，路会越走越宽第7章 温州人敢为天下先——胆量创造产量，思路决定出路没有做
不到，只有想不到用高利贷作为投资的资本做生意要先下手为强抓住时间就等于抓住了机遇抢占先机
，赢得商机放开胆子把生意做大温州人胆大“包天从温州窜出一只“中国狼”在外国人的地盘上开中
国商城包下朝鲜百货大楼第8章 温州人知晓先做关系后做生意的秘密——人脉的广度决定事业的高度
人脉的开创从家庭内部开始建立广泛的人脉网络搭好人情网再走天下路先交朋友再做生意温州商人懂
得分享朋友多了路好走第9章 温州人的手段总是高人一筹——做人和做企业都善于运用技巧和谋略冒
险不等于冒失紧紧盯住市场的缝隙吃亏在先，赚钱在后让对手也有赚头为企业注入文化用以人为本的
企业文化关心员工放弃也是一种成功第10章 温州人都是“拿来主义”的高手——模仿时学透吃透，放
弃时毫不吝惜“拿来主义”——偏偏喜欢你先学样子，再学技术创新的基础是模仿变通才有出路第11
章 温州人不拘一格用人才——人才理好了，钱财也就理好了企业发展的关键在于人才人才是企业的财
富适合企业发展的人就是人才像关心亲人一样关心员工第12章 温州人的团结精神就像天上的雁群——
生意一起做，有钱大家赚拳头的力量大于指头的力量有钱大家赚
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章节摘录

　　一个温州人说：“在温州，即使你做了微软的CE0、IBM的总裁，都还不如一个小卖部的老板‘
值钱’。
”这种说法虽然有些夸张，但的确实实在在地反映了温州人的老板情结。
　　温州人宁愿做一年只挣一万元的老板，也不愿做年薪十万元的总经理。
因为做老板可以通过自己的努力将生意做大做强，做到几十亿甚至上百亿的规模。
何况当老板在精神上有一种优越感，在人格上更自由，能自己给自己做主，愿意怎么干就怎么干。
赚了有成就感，赔了有刺激感，赚赚赔赔当中玩的就是心跳，惊心动魄，能欣赏到人生的波澜壮阔。
　　老板是温州成年人中的主要群体，温州的繁荣及其在国内外的影响力，正是由这个群体造就的。
温州老板群体的人数众多，年龄跨度大。
早些年在深圳有这样一种说法：树上掉下个椰子，砸到10个行人，有9个是总经理，还有一个是副总经
理。
深圳的路旁有好多椰子树，这句话指的就是深圳的经理人之多。
还有一句话形容国人从商的热潮：10亿人民9亿商，还有1亿待开张。
这两种说法都很形象，当然也不免夸大其词，但对温州人来说，“10个人中9个是老板，还有1个准备
当老板”却并不夸张。
如果按人口比例来计算，温州的老板绝对是全国最多的。
　　按《辞海》的解释，在旧时商店、工厂的所有者被称为老板；佃农称地主，雇工称雇主，也叫老
板。
现在，老板这个叫法似乎还在扩大，机关中许多人把自己部门的领导都叫做老板了。
虽然媒体频频发表文章批评这个现象，但好像大家并不以为然，仍然这么叫着。
不过，此处所说的老板专指拥有商店、工厂、公司的人。
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编辑推荐

　　温州人改变了中国人的财富观！
我们能从温州人身上学到什么？
　　在国内三十多个省、市、自治区中，散布着140多万温州人，这还不包括海外的温州人在北京、上
海、广州、武汉等大城市，温州人几乎都在十万人左右，有的还超过十万人温州人遍布祖罔的每一个
角落，皇城根下、黄浦江边、长白山麓、青藏高原、天山南北⋯⋯　　有道是：“造船不如买船，买
船不如借船”很多精明的温州人在创业之初都是白手起家，凭借的就是“借船出海”、“借鸡生蛋”
的生财良方。
　　酬阅一些著名温州民营企业家的简历，发现他们创业前绝大多数相当贫寒，鲁冠球打铁为生，南
存辉摆摊修鞋，胡成中是裁缝，王振滔是木匠，郑元豹是工人，郑坚江是修理工⋯⋯还有好多好多的
年销售额在10亿元左右的私营企业主，也大多出身平凡。
　　有面子和没面子只是相对而言的，不同的世界观、人生观、价值观，孰会有不同的面子观在温州
人石来，只要是靠双手劳动，就能创造出个人的价值，关键是能赚到钱，干什么都可以，只要能干出
名堂，就是有面子。
　　创业需要有人帮助没有好搭档怎么办？
与他人合作，往往会出现利益纠纷，有时候还会伤了朋友和气此时的你可能会为选择合作伙伴而踌躇
不前，而温州人早就选好了合作伙伴、创业搭档——家人。
　　飞往太空的火箭是分为三级，一级一级地向太空推进的在商场上，温州人也像多级宇宙火箭一样
，在实践中对；佳目标，一步一个台阶地上许多韫州商人认为，在创业阶段，要使企业发展，必须安
心做好一件审，那就是把企业的专业做强、做大。
　　温州人的足迹遍天下，温州人执著追求，百折不挠，温州人善于运用技巧和谋略，温州人不辞劳
苦地追求金钱，温州人务实做事，低调做人，温州人钻得狗洞，跳得龙门，温州人人人都想创业当老
板，温州人认为点子比面子更重要，温州人能睡地板，也能当老板，温州人知道：找市长不如找市场
，温州人的骨子里流着赚钱的血液，温州人生意一起做，有钱大家赚，温州人按规矩办事，靠诚信做
人，温州人不拘泥于形式，只看重结果，温州人倔强生存，不达目的不罢休，温州人知晓先做关系后
做生意的秘密，温州人的每一个毛孔里都有赚钱的因子，温州人敢于走出去，他们的足迹遍天下，温
州人认为人才理好了，钱财也理好了，温州人模仿时学透吃透，放弃时毫不吝惜。
　　顾译“东方犹太人”赚大钱成大事的秘密。
温州人为什么会成为富人，温州人的赚钱秘诀是什么？
温州人想的和你不一样，温州人做的和你不一样，赚钱是他们的使命，吃苦是他们的精神，务实是他
们的作风，诚信是他们品格。
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