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内容概要

美国前400个富豪家族中，犹太人占了23％；获得诺贝尔奖的科学家中，有17％是犹太人；在占据美国
华尔街的精英中，有50％是犹太人；在全世界最有钱的企业家中，犹太人占近一半。
    阅读本书吧！
让世界第一商人的赚钱精神成为改变你生活的起点，让世界财富巨擘的经营理念成为助你走向辉煌的
阶梯，然后一步一步登上成功的宝座。
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书籍目录

第一章 借力登梯，借鸡生蛋  1.借别人的鸡，生自己的蛋  2.善走“上层路线”好赚钱  3.从无到有，从
小到大  4.借力上青天  5.一切为我所用，借时势成气候第二章 笑脸相迎，和气生财  1.微笑可以创造出
许多价值  2.和和气气生财旺  3.人际关系第一，金钱第二  4.幽默是犹太人的必备良药  5.己所不欲，毋
施于人  6.把顾客当成“上帝”一样对待第三章 以诚相待，取信于人  1.不做一锤子买卖  2.遵守契约，
尊重契约  3.每次生意上的合作都是初交  4.一诺千金，口头约定一样有效  5.灵活地利用契约赚更多的钱
第四章 商眼锐利，善抓机遇  1.做一个创造机会的高手  2.抓住平凡的机会，使之不平凡  3.立足长远找
机会  4.每一个商业信息都是一次机遇  5.在1％的可能中赢取100％的赚钱机会第五章 口才出众，善于谈
判  1.充分做好谈判前的准备  2.牙尖嘴利，得理不饶人  3.情报是谈判的重要基础  4.让对方心悦诚服地
接受  5.目标明确，不被对方牵着鼻子走  6.选择最好的谈判时机第六章 敢想敢做，险中求胜  1.打破“
薄利多销”的套路  2.只要值得，就要去冒险  3.不冒险是最大的冒险  4.出奇制胜，冒险就是创新  5.敢
冒大风险才有大回报  6.人有多大胆，地有多大产第七章 现金主义，金钱至上  1.金钱是成功的标志  2.
赚钱是第一重要的  3.从小树立正确的金钱观  4.惟有现金是最实在的  5.贫穷就是罪恶第八章 与人合作
，追求双赢  1.一笔生意，两头赢利  2.恶性竞争不是一件好事  3.重视合作，资源共享  4.团结是一种力
量第九章 巧投精算，死钱变活  1.会理财更容易发财  2.把手中的钱用活  3.把钱用在关键处  4.当用则用
，当省则省  5.在家庭计划范围内开销第十章 胸中有墨，学识渊博  1.知识就是力量  2.只要活着就要不
停地学习  3.不要找理由推脱读书  4.用知识激发自己的潜能  5.取人之长，补己之短  6.自学也可以积累
知识和财富第十一章 精打细算，惜时如金  1.时间比金钱更重要  2.雷厉风行，决不拖延  3.发挥时间的
商业价值  4.充分休息，享受时光  5.合理地安排好时间第十二章 灵活机智，崇尚变通  1.灵活思考，不
生搬硬套  2.逆向思维，倒用规则  3.思路决定出路  4.别出心裁，寻找冷门  5.以退为进，明亏暗赚
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