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内容概要

信贷员不仅肩负着为银行创造经济效益的使命，而且也肩负着把控风险的使命。
在发展信贷业务的同时，努力把风险控制在最低水平，才算一名合格的信贷员。

本书通过某银行信贷部门的信贷业务故事，讲述了大雄在信贷主任（刘春花）和同事（美丽、王二、
李四）的帮助下，不仅了解了信贷业务的操作流程，而且学会了如何阅读财务报表、如何进行信贷实
务分析。
本书旨在帮助既怀有信贷员梦想，又是零基础的读者成为一名合格的信贷员。
即使已经成为信贷员的读者，一定也能从本书获益良多。
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保项目管理及技术3年在职培训；2004年毕业于四川经济管理学院MBA研修班，取得职业经理人证书
。

先后任某信用担保公司业务部经理、四川某资信评估公司德阳办事处总经理。
2010年起，在四川尚明公益发展研究中心任职财务主管兼行政主管。
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