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前言

在纷繁复杂的社会生活中，我们无时无刻不在与他人进行沟通和交往。
想要在交际中取得成功，或者实现自己的某一目标，都是需要一定技巧的。
而在众多的技巧中，最重要的莫过于阅人识人、透视他人的心理了。
    每一个人都是矛盾的统一体，外在的表现和内心的所想很多时候看似是对立的，但是它们却又真真
实实地共生于这个复杂的统一体中。
有时候，人们会这样评价一个人，“貌似忠良，实则奸诈”，或者这样形容一个人，“绣楼里的枕头
——华而不实”⋯⋯的确，有的人外表敦厚温善，内心却阴险毒辣；有的人看似满腹经纶，其实肚子
里没多少墨水；还有的人貌似圆滑老练，内心其实真诚、正直；有的人在做事时，看上去从容自如，
实际上内心焦躁不安。
所谓“百智之首在于识人”，在生活中，要想识破人们各自的个性与心理真是一门大学问，这就需要
我们练就一双“火眼金睛”，培养我们敏锐的洞察力。
    善于从表面的现象、细微之处了解他人的性格、洞察他人的心理，这是我们明哲保身、安身立命的
高超技巧。
正如孔子所说：“视其所以，观其所由，察其所安。
人焉叟哉？
人焉叟哉？
”    读人识人、透视心理是一门博大精深的生存学问、做人艺术。
会看人者，能点石成金，顺利打开人际交往之门，实现目标，即使是在危难之际也能力挽狂澜，最终
取得成功；而不会看人者，即使有天时、地利，最终也难以逃脱失败的结局。
    在这个世界上，能够称得上“谦谦君子”、能够用“仁义礼智信”来形容的人恐怕已经寥寥无几，
至于毫无瑕疵的人恐怕就更少了。
有些人可能会让你事半功倍、助你实现目标，有些人可能会戳你的脊梁骨、拉你的后腿，有些人可能
会在你困难的时候帮助你、扶持你，而有些人可能会幸灾乐祸、落井下石，有些人可能会使你生活得
更加顺心、为你带来快乐，有些人则可能会让你吃亏、为你带来祸事，甚至有些人可能会让你倾家荡
产、身败名裂⋯⋯由此可见，如何识人、把握其心理是一个值得重视的问题。
    《阅人无数不如阅人有“术”》一书，以求通过讲述识别人心、透视心理的种种方法，帮助人们考
量他人的外在表征和内心变化，来把握同事、下属、上司、客户、亲属、陌生人等各种各样的人的心
理特征，读懂他们的内心世界，从而让自己在人际交往中游刃有余，让自己的生活更加稳定、快乐。
    本书分为九章，书中既有我国传统的读人识人学的精髓，也包含了现代识人心理学研究的最新成果
。
书中分别从人们的面部、外貌、言谈、行为举止、兴趣爱好等方面详细地介绍了阅读他人内心的技巧
，并对人们在金钱、职场、生活细节上及与不同类型的人交往的技巧和注意事项作了分析，具有很强
的针对性和操作性。
    书中摒弃了大量的理论阐释以及条条框框的束缚，让读者轻松掌握最为直接的读人、识人的方法与
技巧，从而能够轻而易举地看破他人的内心，使自己在人际交往中更加游刃有余，使自己更加从容地
融入社会、面对人生的各种挑战，最终取得成功。
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内容概要

有道是“百智之首在于识人”。
看透人心是一门博大精深的生存学问，是一门没有符号载体的做人艺术。
会看人者能点石成金，能在危难之际力挽狂澜；不会看人者，即使有天时、地利，也往往是功败垂成
。
学会看人是保障一个人立足社会、服务社会，进而取得一定社会地位所必须具备的基本素质和能力。

王牧编著的《阅人无数不如阅人有“术”》为您提供的答案，是专门为读者打造的一本读人识人“经
书”。

《阅人无数不如阅人有“术”》细致地阐述了识别人心的种种方法，帮助人们考量他人的外在表征和
内心变化，从而准确地洞察人心。
通过整理和总结人们在交往中遇到的种种问题，直接给出解决各种问题的方法和技巧，以此让读者掌
握科学、实用、直接的阅人法门，提高识人知人的能力。
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章节摘录

版权页：不过，这一类人所欠缺的是没有系统地去学习过理财专业知识，对理财知识了解程度都较低
。
在理财生活的大多时候，这一类人只是盲目地追随市场上的投资热点，他们在投资上一般不会形成自
己独立的理念，属于那种随波逐流的人。
3.理财时偏于保守的人这类型的人在我们周围的人群中是最为常见的，一般来讲，他们主要以家庭主
妇中的贤妻良母为主。
她们在理财投资方面，胆小谨慎，对于理财中的一切新事物，一概抱着拒绝尝试的心态，无论理财方
式如何变化，社会如何进步发展，一切以无风险为前提。
这一类人往往讨厌变化无常的生活，不愿冒风险，喜欢购买利息较高且风险较小的国库券。
他们的理财方式以最为常见的储蓄为主，间或参与一些保险，其他的则很少涉及。
4.理财时注重稳健的人这一类人多为职场中坚，有丰富的社会经验，做事考虑周全而稳妥，不会随意
冒风险，他们一般没时间去专门理财。
在投资理财过程中他们始终保持冷静的头脑，不仅仅将眼光关注在眼前利益和单纯的理财上面，他们
更倾向于在事业成功的同时为自己赢得相应的财富。
这一类人对理财中出现的新投资品种也会谨慎尝试，但对其中高风险、高收益的投资品种，他们会本
能地持一定的排斥态度，同时保持高度的警觉，一般情况下主张理财应以安全和长期收益为主。
相比其他类型，这一类人更愿意接受专业理财机构的服务。
他们在理财过程中有明确的目标，没把握的投资绝不涉及，而一旦看准机会，则会持续稳妥地推进，
‘因此他们在理财过程中一般较少有失败的纪录。
通常来讲，这一类人会选择风险和收益居中的理财品种，以理财稳健为主，追求高收益不是他们的唯
一目的。
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编辑推荐

《阅人无数不知阅人有"术"》教你在瞬问看透对方心理的秘诀，让你掌握科学、实用、直接的阅人法
门。
俗话说：“画龙画虎难画骨，知人知面难知心。
”每个人的内心世界都很复杂，甚至是矛盾的统一体。
有的人貌似君子，其实是小人；有的人外貌温厚和善，行为却骄横傲慢；有的人看上去泰然自若，可
内心却总是焦躁不安⋯⋯由此可见，如果我们没有练就明察秋毫的慧眼，就很可能被一些表面现象所
蒙蔽。
掌握了阅人术，就能从对方的言谈举止中，观人于细致、察人于无形，轻而易举地看破他人的内心。
灵活运用阅人术，你就能从容地融入社会，游刃有余地面对各种人生挑战，取得人生的成功。
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