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内容概要

如何在营销中做到知己知彼，百战不殆？
如何摆脱销售中的障碍，掌握销售成功的秘诀？
营销不仅仅是卖出产品，取得利润，更重要的是能够实现市场中全面的“赢”。
李强老师通过14年职业生涯中管理经验和营销实战的积累与感悟，独辟蹊径，为您打造一门新颖独特
的营销课程，使您在企业中真正实现“赢销为王”。
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书籍目录

开场白话题一：定位自己认识营销　1.我们都是做营销的　2.老板是企业最大的销售力量　3.完整的营
销才是赢　　什么是“赢销为王”　　营销中，定位非常重要　4.营销能给我们一生带来什么　　营
销，首先需要别人接受自己　　营销，能带来利润和人脉　　营销产品是帮助别人　5.恐惧营销，我
们将失去什么　　全球多数财富属于会营销的人　　拒绝损失，抵制恐惧　6.成功的营销，爱好比努
力重要　　挚爱，才会收获更多　　读懂市场需求，营销要有智慧　　了解产品，顾客更相信专家　
　让产品找到自己真正的“主人”话题二：营销人员如何开发市场　1.知己知彼，学会定位产品　　
了解产品，才能说服顾客　2.做好自身准备，学会开发市场　　敢于说话，是sales的基本素质　　销
售人员需要具备的六大特征　　营销工作，准备和努力一样重要　　想到做到，赢在执行　3.走近目
标，客户就是最大的生产力　　好印象胜过烂嘴皮　　了解顾客，是获取信息的前提　　备案客户资
料，常联系　　亲情突破，老人和孩子都是软肋　　宗教信仰，可以结缘　4.客户需要经营，需要感
情投入　　摸透顾客的心　　选对客户，用对表情　　让顾客形成依赖　　老顾客就是新市场　5.营
销实战，赢在别人的盲点上　　欠情如欠债，不要随意吃请　　情感，以互利为限　　借钱，只会有
损自己的口碑　　请客户吃饭，要投其所好　　不一样的称呼，不一样的距离　　加深印象情感，培
养忠诚客户　　话，让沟通留下好印象　　亲笔信件，让人回味无穷话题三：寻找生命动力为工作激
情补胎话题四：影响营销的八大障碍及解决途径　1.瞄准产品适用人群　2.充分调研顾客需求　3.努力
塑造产品的价值　4.顾客看不到产品对他的帮助　5.对自己的产品不了解　6.恐惧来自于接触太少　7.
懒惰是业绩提升的最大障碍　8.情绪化，易受别人影响　9.顾客的见证是对你产品最好的肯定　1.舍得
为自己投资　11.如何提高营销的成功率话题五：如何培养市场营销人员　1.营销就是说与听的关系
　2.从一线寻找专家　3.充分的准备，总会意外收获　4.恰到好处的赞美　5.倾听，找到产品的不足
　6.变通，超乎常规的方法　7.共同话题，拉近彼此间的距离　8.释放个人的激情　9.完美营销的六大
要点　10.投资大脑1∶100的回报　11.营销中的“731”法则话题六：企业产品和营销都要有品牌意识
　1.如何转移负面焦点　2.创造影响力的九个工具　3.产品等于人品，诚信就是生命　4.管理是严肃的
爱　5.没有人可以在真空中取得成功　6.规划远景，让员工知道企业未来的发展方向李强经典语录
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章节摘录

我知道今天大家都抱着一种非常大的期望，比如说想通过参与这样一场“赢销为王”的交流会，就期
望我们未来能成为营销界的冠军，成为营销界的佼佼者。
但是，我要告诉各位，您这种期望我可能没有办法让您立刻实现，因为冰冻三尺非一日之寒，一个人
所有的功力、资力乃至内涵不是一天就能形成的。
不过我想，在我这14年的经验当中，其中一定会有一部分会在今天属于您；如果您把这些东西听懂，
悟透，化为己物带回去，并且能够运用到未来的营销当中，我相信您的业绩，一定会有所增长。
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编辑推荐

全方位营销让自已“赢”在职场。
《李强:赢销为王》写给渴望突破自我、渴望成功的企业管理理者，写给市场营销精英，写给对营销感
兴趣的人。
适合第一个渴望主动出击、成就辉煌事业者阅读。
中国启智训练第一人——李强老师，从心灵深处唤起共鸣，给个人成长与企业稳定一剂“心灵鸡汤”
。
《李强:赢销为王》同名光盘销量居全国第一；超过100家成功企业奉它为培训圣经；超过10000个老总
争相为员工抢购，视为珍宝；超过10000000员工记录传阅。
在整理、骗辑过程中，编辑、排版、校对都为之感动。
相信，你也会心有所动！
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