
第一图书网, tushu007.com
<<我是最笨发财哥>>

图书基本信息

书名：<<我是最笨发财哥>>

13位ISBN编号：9787545415735

10位ISBN编号：7545415736

出版时间：2013-1

出版时间：兵强不胜 广东经济出版社  (2013-01出版)

作者：兵强不胜

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<我是最笨发财哥>>

内容概要

《我是最笨发财哥》内容简介：最笨发财哥“我”，三十有二，却陷入了人生的谷底：公司倒闭，债
主盈门，众叛亲离⋯⋯迷惘之际，一个电话让“我”决定从零开始，于是联手旧员工李有喜开始拉单
跑业务，再战商场。
在刀刀见血、拳拳见肉的商战中，“我”凭“轰不走，踩不死，干不掉”的小强精神，花了两年的时
间，用最笨的方法，与讲原则的小林软磨硬泡，与强势的张姐斗智斗勇，与深沉的肖总巧妙周旋。
终于，“我”打动了高高在上的客户，干掉了实力强大的对手，夺得大单，并从“负翁”变成了富翁
。

“我”所遭遇过的挫折，也许也在磨砺着你，但是只要你不抛弃，不放弃，善于发现机会，用最笨的
方法同样能发财。
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作者简介

兵强不胜，江西人，现居深圳。
南下十年，从制造业到服务业，从房地产到金融业都涉足，做过最基层的置业顾问和建材业务员，也
担任过人事经理、总经理助理、董事长秘书等管理职位，成立过数码科技公司，创办过网络科技公司
，是一个多次创业的实践者。
 现正投入第三次创业，为某网络科技有限公司创始人。
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章节摘录

一套两室一厅的房子，一部传真机一部打印机加两台电脑，一个李有喜一40个我，再加两部电话，我
那以老邓分公司名义成立的“两人有限公司”就这么开业了。
没有鞭炮没有花篮，连恭贺的电话都没有，我再次上路。
插上网线打开电脑，在地址栏输入行业网站地址，一敲回车键接入成功；接上电话，试拨客服号码，
线路畅通；传真机打印机也试一下，也都正常。
一切都准备好了，我拍了拍手，李有喜找了把椅子坐了下来。
我们相互一望，气氛突然沉寂，接下来我们该干什么？
现在就拿起电话行动起来，还是随便给自己点理由先放一天假休整一下？
原来激情只是暂时的，而一天天重复且乏味的工作却是永久的。
原来立刻行动只是想象的，而躺下来休息才是我们每天都需要克服和战胜的。
如果没有生存压力，我想这一步都迈不出去，因为我找不到理由坚持，我也不知道坚持是为了什么有
什么意义。
相对眼下就可以舒适地睡觉来说，要坚持那种不断的、艰辛的、未必有收获的付出看上去简直是个笑
话。
可惜我没得选择，我不得不鼓励并引导李有喜，让自己最起码能有个伴。
拖过一把椅子坐下，我对李有喜说出了公司正式运作后的第一句话：“你是不是很想发财？
”李有喜有些莫名其妙地看着我：“当然。
”我说：“你为什么想发财？
”李有喜更是莫名其妙：“想发财还用为什么？
我想开X5我想住别墅，我想有一家自己的公司想去上班就去上班不想去上班就待在家里睡觉，我还想
让我的家人过得更好，身边的朋友缺钱的时候我能帮一下他们，等等等等。
”我说：“你确定？
我怎么觉得你只是说说而已，不是真的想发财呢？
”他笑了：“想发财我都快想疯了，怎么会不想呢？
”我也笑了，连珠炮似的说：“你昨天玩了多久的游戏？
我几次看你QQ都发现你在玩游戏。
还有，你昨天晚上几点睡的觉，是不是将近两点？
还有，你今天几点起的床？
”李有喜抓了抓头，有些不好意思。
我加重了语气：“这世界有无数人想发财，但大都睡到最后一分钟才起床。
”李有喜为自己辩解：“我又没影响工作。
”我又笑了，他为自己辩解的也正是我曾为自己辩解的，但事实可能不是这样。
我说：“这世界有多少人想发财，不说百分之百也可以说百分之八十吧，也就是说不管你在哪个行业
做什么职业，你的竞争对手都很多。
想赢过这些41人，你认为你现在付出的那些努力够吗？
”李有喜说：“不够。
”我说：“所以我说你不是真的想发财，而只是说说而已。
”李有喜有所触动，低头不语。
我说：“和这些人竞争都还好了，毕竟你们还在同一起跑线上。
你知道这世界有很多人比你有优势，他们有的人有特权，有的人老爸比你老爸有钱，有的人生来就比
你聪明，有的人脑袋一根筋敢拿着刀和你拼命，你认为每天花四个小时以上的时间玩游戏，并且睡到
最后一分钟才起床，可能赢过他们吗？
”李有喜缓缓地摇了摇头：“不可能。
”我眼望窗外，眼中多少有了些悲壮之意：“现在摆在你面前的有两条路，一条是比所有人都努力，
吃尽苦头受尽磨难，即使这样你也未必能成功，你只会比不努力的人多一个机会。
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一条是回过头去，不要去想你的X5你的别墅，老老实实地过平平凡凡的日子，但你可以每天睡到自然
醒。
两条路你选哪条？
”每个人心中都有一棵发财树25李有喜不答话，第一条路不好走，选第二条路又不甘心。
我说：“人的天性中有懒惰，所以我们总想用尽可能少的努力得到尽可能多的回报，但你知道的，你
要和很多人包括那些比你更有优势的人竞争，你觉得你需要付出的努力和辛劳是什么量级，是不是超
出你的想象的、挑战你生理极限的？
”李有喜轻轻地晃动着椅子：“是。
”我说：“对于普普通通的缺乏各种资源的你来说，要想在这个世界出人头地，要达成这个目标需要
很多的汗水、泪水乃至血水，多到超过了你发财后得到的收获和快感，所以你嘴上喊着想发财，但还
是选择了每天睡到最后一分钟才起床。
”李有喜抬头望天，就是不说话。
我知道不把他说痛说服接下来的工作就不好开展，我继续说道：“这些其实你都知道，不但你知道，
很多人都知道，只是我们习惯了自己骗自己，都42对真真正正的成功大道视而不见，而把希望寄托于
捷径上。
这世上有捷径么？
如果你功力不够，我想即使你找到了捷径，这对你来说仍是一条最远的路，你迟早会付出代价的。
也就是说，我们绝大多数人都在寻找一条根本就不存在的路，我想，这或许就是我们经常迷惘的原因
所在吧。
”我说：“如果你不想普通，真的想在生意场上、在生活中，做到唯一的、最好的，想赢过所有人，
包括那些比你更有钱、有人脉、有各种资源的先行者，就必须用最残酷的方式逼迫自己，这可能就是
我们这些普通人的悲哀了。
我们没有别的筹码，唯一的机会就是因为穷疯了穷怕了和他们以命相搏。
”李有喜若有所悟：“陈总，你给我指条明路吧。
”我说：“路，从来都是由你也只能由你选，我所能做的就是把我的一些观点说出来，我们一起来思
考。
”我说：“这世界有三种人，一种是又想马儿跑又想马儿不吃草，这种人平时不怎么努力，还整天抱
怨别人不给他机会，他们会嫉妒成功的人；一种是知道马儿要跑马儿就要吃草，但面对艰辛望而却步
的人，这种人能做到随遇而安，他们只会羡慕成功的人，但不会嫉妒，因为他们知道成功背后是要付
出难以想象的汗水泪水乃至血水的；最后一种是既知道马儿要跑马儿就要吃草，又能很好地去执行的
人，这种人凤毛麟角，如果中途没有被雷劈死或被汽车撞死的话，迟早能成为一个成功的人。
”李有喜一副深思状。
我说：“至于你想做哪一种人，你自己去选。
”李有喜呆了半晌，犹豫了一下：“我想做第三种人，你教我怎么做吧。
”他的态度并不坚定，我悄悄地叹了一口气：“想做第三种人要有个前提，你得问清楚自己为什么要
做第三种人。
很明显，你想要X5啊别墅啊，这些理由是不够的，你知道，为了一点虚荣付出天量努力绝对不是件划
算的买卖。
”李有喜有点被我说乱了，他的眼睛慢慢黯淡：“那我该怎么办呢？
”这个问题我要是没想通的话，那天我或许就从天台上跳下去了。
想起那天的惊险，我依然有些唏嘘，我真真切切地叹了口气：“知道水为什么往低处流么？
”这个问题太简单，李有喜都懒得回答或者不屑回答。
我接着说：“当有一天你背负的压力大于你需要付出的努力并形成了一种落差的时候，水就会往低处
流了，落差越大水流越快。
”不是形成落差就一定会成功，但起码给了我追求成功的真正理由。
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媒体关注与评论

这是一本可以当作营销教材来读的商战小说。
书中对一个销售人员从开始接触客户到拿下订单的过程，进行了详尽生动的描述，特别是细节描写相
当真实，人物形象跃然纸上，情节波澜起伏，读之让人欲罢不能。
而又因为作者具有丰富的一线销售实战经验，其自传式的经历对广大销售人员具有很强的参照意义。
——网友快销手书中主人公跟我们大多数人一样无身家、无背景而又年轻，他做的事，我们都能做到
到，但他能在逆境中抓住那些转瞬即逝的机会，靠最笨的方法，打动客户，赢得订单。
看完之后，我们不禁恍然大悟：原来这样就可以发财。
——网友我为财狂“不抛弃+不放弃”，成就史上最牛大单。
这是我目前看到的最激励人心的营销案例，看主人公在资金、技术、人才等方面均处劣势的情况下，
与那些大公司“斗法”，每每在山穷水尽时，看到柳暗花明处，我不禁为他暗捏一把冷汗而后莞尔一
笑。
让那些天天抱怨的人看看这本书吧，这世界就没有做不了的单。
——网友赢销客原来穷人不是天生的！
每个凡人要变身富翁，都得面临一场心劫，像书中的“我”那样，放下架子，脚踏实地，从零开始，
抓住自己身边每一个发财的机会，做好每一件小事。
发财不需要惊天动地的本领，最笨的方法或许就是最好的方法。
——网友小财迷
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编辑推荐

《我是最笨发财哥》编辑推荐：全国一线销售人员做单路上的精神榜样和战斗秘籍！
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名人推荐

这是一本可以当作营销教材来读的商战小说。
书中对一个销售人员从开始接触客户到拿下订单的过程，进行了详尽生动的描述，特别是细节描写相
当真实，人物形象跃然纸上，情节波澜起伏，读之让人欲罢不能。
而又因为作者具有丰富的一线销售实战经验，其自传式的经历对广大销售人员具有很强的参照意义。
——网友 快销手书中主人公跟我们大多数人一样无身家、无背景而又年轻，他做的事，我们都能做到
到，但他能在逆境中抓住那些转瞬即逝的机会，靠最笨的方法，打动客户，赢得订单。
看完之后，我们不禁恍然大悟：原来这样就可以发财。
——网友 我为财狂“不抛弃+不放弃”，成就史上最牛大单。
这是我目前看到的最激励人心的营销案例，看主人公在资金、技术、人才等方面均处劣势的情况下，
与那些大公司“斗法”，每每在山穷水尽时，看到柳暗花明处，我不禁为他暗捏一把冷汗而后莞尔一
笑。
让那些天天抱怨的人看看这本书吧，这世界就没有做不了的单。
——网友 赢销客原来穷人不是天生的！
每个凡人要变身富翁，都得面临一场心劫，像书中的“我”那样，放下架子，脚踏实地，从零开始，
抓住自己身边每一个发财的机会，做好每一件小事。
发财不需要惊天动地的本领，最笨的方法或许就是最好的方法。
——网友 小财迷
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